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CINIOCI KOJI ODREDUJU MOGUCNOST 1 EFIKASNOST
IZVOZA STOLNOG GROZDPA 1 PROIZVODNU ORIJENTACIJU
VINOGRADARSTVA U CILYU PODMIRIVANJA ZAHTJEVA

VANJSKOG TRZISTA

U ¢lanku »Jugoslavenski izvoz stolnog grozda u svjetlu tendencija u
svijetskom i evropskom izvozu-uvozuc, analizirali smo opée tendencije kreta-
nja svjetskog i evropskog izvoza-uvoza i usporedili ih s kretanjem jugosla-
veneskog izvoza. Analiza je otkrila da jugoslavenski izvoz apsolutno i rela-
tivno zaostaje za svjetskim i evropskim izvozom-uvozom, kao i za izvozom-
-uvozom u glavnim evropskim zemljama. Uzrok tome je neadekvatan razvoj
stolnog grozda u Jugoslaviji, koji otkriva da pri odredivanju proizvodne ori-
jentacije njenog vinogradarstva opcenito nisu uzete u obzir mogucénosti i za-
htjevi vanjskog trzista.

Ovdje zZelimo analizirati ¢inioce o kojima zavisi moguénost i ekonomska
efikasnost izvoza, tj. ¢inioce koji odreduju potrebnu proizvodnu orijenta-
ciju vinogradarstva u cilju racionalnog uklapanja u medunarodnu podjelu
rada, posebno sortimenta i lokacije proizvodnje stolnog grozda.

Osnovicu nasih razmatranja predstavlja zapadnonjemacki uvoz i uvozne
cijene stolnog grozda iz pojedinih zemalja.

Tako smo postupili iz dva razloga:

1. 3to je SR Njemacka najveéi svjetski i evropski uvoznik tog proizvo-
da (godine 1961/65. njen prosje¢ni uvoz stolnog groida iznosio je 228.420
tona, odnosno 30,5% svjetskog i 44,2% evropskog uvoza), tako da je analiza
nienog uvoza dovoljno reprezentativna,

2. $to o jugoslavenskom izvozu stolnog grozda u domacdoj statistici ne-
ma odgovarajuéih potrebnih podataka, ve¢ se oni nalaze samo u statistici
drugih zemalja.

Analizu smo izvr$ili na bazi podataka za 1965/67. godinu.

Prosjetan ukupan uvoz i uvozne cijene u SR Njemacku kao i uvoz i
ostvarene cijene iz pojedinih zemalja 1965/67. godine, iznosili su:

Prosje¢an uvoz stolnog grozda u SR Njemacku 1965/67. godine iznosio
je 2,515.182 q. Glavni dobavlja¢ je Italija, na koju otpada cak 64,7% ukup-
nog uvoza; druga je Spanjolska sa 11,7%, a treéa Francuska sa 9,9%.

Vige od 95% ukupnog uvoza opdenito otpada na evropske zemlje

Znadenje uvoza stolnog grozda pojedinih zemalja u SR Njemalku bitno
je dakle razli¢ito. Karakteristi¢no je pri tome da se uvoz iz svih zemalja
povecava, osim iz Jugoslavije. To vrijedi kako za cClanice tako i za ostale
neclanice EEZ-a. Znaéi da se smanjivanje jugoslavenskog izvoza ne moZe
objasniti carinskim barijerama, ve¢ smanjivanjem njene konkurentske spo-
sobnosti.

Da je to tako potvrduju uvozne cijene.
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Tabela 1 — Prosjecan uvoz i uvozna cijena stolnog grozda
u SR Njemacku 1965/67. godine iz pojedinih zemalja

Cijena

Zemlja Uvoz Indeksi

Koli¢ina (q) % DM/q > 2%x
Belgija-Lux. 6.119 0,2 300,97 385,1 6374
Holandija 5.108 0,2 361,04 462,0 764.,6
Bugarska 122.688 49 47,62 60,9 100,8
Francuska 248.624 9,9 69,10 88,4 146,3
Gréka 115.794 4,6 80,80 103,3 171,1
Italija 1,627.352 64,7 74,35 95,1 1574
Jugoslavija 2.767 0,1 4722 60,4 100,0
Spanjolska 295.049 11,7 89,72 1148 190,0
Argentina 7.713 0,3 171,70 219,7 363,6
Juz. Afrika 47.807 1,7 201,05 2573 425,8
Ukupno 2,515.182 100,0 78,147 100,0 165,5

* Prosjena dijena = 100;

** Jugoslavenska cijena = 100.
Prora¢unato prema: Statistisches Bundesamt Wiesbaden: Fachserie G — Aussenhandel-Reihe 2,
Specialhandel nach Waren und Lindern, Januar — Decembar 1965, 1966. i 1967.

Prosjefna cijena stolnog grozda u uvozu SR Njemacke 1965/67. godine
iznosila je 78,147 DM/q. Pri tome se opazaju velike razlike izmedi zemalja.

NajviSu cijenu ostvarile su Holandija, Belgija — Luxemburg, Ju?. Afrika
i Argentina, a od glavnih evropskih dobavlja¢a vi$u cijenu od prosjeéne os-
tvarile su samo $Spanjolska i Grlka. Italija je kao najveéi dobavljag, ostva-
rila 95,1% prosjecne cijene, a jo§ niZu cijenu ostvarila je Francuska (88,4%).
Daleko niZu cijenu od prosje¢ne ostvarila je Bugarska (47,62 DM/q), a naj-
nizu cijenu izmedu svih promatranih zemalja ostvarila je jugoslavija (47,22
DM/q).

Na bazi prosjetne uvozne cijene, jugoslavenska cijena stolnog groida
iznosi svega 60,4%, a na bazi jugoslavenske cijene. Cijene drugih zemalja
viSe su-izmedu 0,8% (Bugarska) i 644,6% (Holandija), dok je prosjecna
uvozna cijena visa za 65,5%.

Postavlja se pitanje, §to je uzrok tako velikih razlika u ‘ostvarenim
cijenama izmedu zemalja, i $to obja$njava tako nisku jugoslavensku cijenu
stolnog groZzda? Da to ne mogu biti razli¢iti odnosi izmedu pojedinih -zema-
lja i EEZ-a dokazuje to, $§to su neélanice (Argentina, JuZ. Afrika, Spanjolska
i1 Gr¢ka) ostvarile viSu cijenu od ¢lanica (Italija, Francuska), $to je razlidita
cijena izmedu cClanica, i $to postoji velika razlika u cijeni izmedu Jugosla-
vije i drugih neélanica.

Razlika u kvaliteti stolnog groZda, koja moze biti znatna, ipak ne moze
biti tako velika da bi opravdala enormne razlike u cijenama izmedu zemalja.
Ako se one i uvaZe, onda se prije svega odnose na Belgiju, Luxemburg i
Holandiju, koje izvoze stolno groide iz staklenika, dok izvoz iz Argentine
i Juz. Afrike pada u vrijeme kad u Evropi nema stolnog grozda (osim u
hladnjacama).
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Usprkos tome, razlika u cijenama izmedu pojedinih evropskih zemalja
ostaje skoro dvostruka (Jugoslavija — Spanjolska).

Pored neospornih razlika u kvaliteti mora, dakle, postojati neki osnovni
i opci uzrok koji objasnjava razlike u cijenama, odnosno neki &inilac koji
opcenito djeluje na trZistu stolnog grozda.

Prosje¢ne cijene na njega upuduju, ali ga ne otkrivaju.

Da bismo ispitali koji je to ¢inilac, analizirali smo kolidine i cijene u
uvozu SR Njemacke po mjesecima, kao i mjeseéni uvoz i ostvarene cijene
po zemljama. Dobili smo slijedece rezultate:

Uvoz (to znadi i izvoz) stolnog groZda je naglaeno sezonski. Do VI mje-
seca on je oplenito malen i odvija se pretezno iz zemalja s juZne polukugle,
odnosno obuhvada stolno groide iz staklenika i hladnjaca. Uporedo s pri-
spjecem stolnog groida u evropskim zemljama uvoz se povecava, da bi u
IX mjesecu dostigao maksimum, a zatim opada, naroc¢ito nakon XI i XIT
mjeseca. Kad se radi o zemljama sa sjeverne polukugle, tada se izvoz-uvoz
stolnog grozda uglavnom odvija izmedu VII i II mjeseca, tj. ukupno traje
osam mjeseci. Medutim, u vedini evropskih zemalja izvoz stolnog groida
prestaje u XII mjesecu, a najveéi je izmedu VIII i XI mjeseca.

Prije i poslije u izvozu-uvozu nalaze se male koli¢ine. Suprotno volu-
menu uvoza krece se cijena stolnog grozda, tako da je najnia u vrijeme
najveceg, a najviSa u vrijeme najmanjeg izvoza-uvoza. To zna& da na vanj-
skom trziStu stolnog groida djeluje zakon ponude i potraznje. Njegovo dje-

lovanje dokazuje kretanje zapadnonjemacékog uvoza i uvoznih cijena po mje-
secima.

Tabela 2 — Uvoz i uvozne cijene stolnog grozvdat
u SR Njemacku po mjesecima — prosjek 1965/67. godina

Indeksi
Mjesec  Koli¢ina (q) Cijena (DM/q) Koli¢ina* Cijena**
I 6.448 172,66 3,1 220,9
JI 4.070 333,33 1,9 426,5
111 8.594 191,52 4,1 245,1
v 15.208 189,34 7,2 2423
A" 17.521 184,58 8,4 236,2
VI 11.567 199,44 4,5 255,2
VII 48.779 130,56 233 167,1
VIII 457.933 96,38 218,5 1233
1X 901.015 65,95 429,9 844
X 765,692 65,19 365,3 83,4
XI 240.921 83,89 1149 107,3
XII 37.434 101,18 17,8 129,5
Ukupno 2,515.182 78,147 100,0 100,0

* Prosje¢ni mjesedni uvoz = 100,
** Prosjena uvozna cijena = 100.
Izvor: Kao u tabeli 1.
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Uvoz stolnog grodza ima dva uspona: proljetni i jesenski. Povedava se
od II do V mjeseca, zatim smanji u VI i ponovno povecava do IX mjeseca,
da bi opadao do II mjeseca. Tako se izmedu VII i VIII mjeseca udestero-
struéi, izmedu VIII i IX mjeseca se udvostru¢i, a uvoz u XI mjesecu iznosi
samo jednu treéinu uvoza u X mjesecu (graf. br. 1).

GRAFIKON BR.1

KOLICINA [ CIJENA STOLNOG GROZDA

U UVOZU SR NJEMACKE PO MJESECIMA

(1965/67.)
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Uvozne cijene imaju suprotnu tendenciju kretanja i opcenito su znatno
vede prije i poslije sezone maksimalnog uvoza.

Razlike u mjese¢nim cijenama vidljive su iz indeksa.

Opcenito se moZe zaklju¢iti da je uvozna cijena stolnog grozda to viSa
$to je uvoz raniji, odnosno kasniji od sezone najvece ponude, tj. glavne ber-
be. To znadi da se na uvozne cijene odrazava utjecaj sezone.

Bududi da je uvoz nerazdvojiv od izvoza, to, nadalje, znaci da je izvoz
stolnog grozda to rentabilniji $to je raniji, odnosno kasniji od IX i X mje-
seca.

Primjer uvoza stolnog grozda u SR Njemacku u tome ne moze biti iz-
nimka, s obzirom na to da je rije¢ o najvecem svjetskom i evropskom uvoz-
niku. On samo potvrduje da na vanjskom trzistu stolnog grozda djeluje
zakon ponude i potraznje.
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Ako pak na vanjskom trziStu djeluje zakon ponude i potraznje, onda
on za izvoznika znadi slijedece:

1. da ostvarena prosjeéna cijena neée zavisiti samo o kvaliteti grozda,
veé o sezoni izvoza,

2. da izvozom manjih koli¢ina u ranijim ili kasnijim mjesecima mogu
ostvariti jednaki ili veéi ukupni izvozni efekti nego li velikim izvozom u se-
zoni kad je cijena najniza.

Verificiramo li navedene postavke na primjer zapadnonjemackog uvoza,
i uvoznih cijena iz pojedinih zemalja dolazimo do slijedecih rezultata:

Pocetak i prestanak, kao i struktura izvoza stolnog grozda po mjesecima,
u evropskim su zemljama razli¢iti (tabela 3). Iz jednih zemalja (Francuska,
Ttalija, Spanjolska), znadajniji izvoz poc¢inje u VII, u drugima (Gr¢ka) u VIII,
a u treéima (Bugarska, Jugoslavija) u IX mjesecu. Tako ve¢ u pogledu po-
&etka izvoza postoji razlika od dva mjeseca. Isto vrijedi i za njegov pre-
stanak.

Pocetak, vrijeme trajanja i dinamika mjesetnog izvoza stolnog groida
rezultat su nastojanja pojedinih zemalja da svoje mjesto u medunarodnoj
podjeli rada sa stolnim grozdem nadu u vremenu ulaza na trZiSte, u kom
smislu odraZavaju prilogodavanje sortimenta i lokacije proizvodnje po zem-
ljama.

Glavnina izvoza Belgije — Luxemburga otpada na X—XII mjesec, Holan-
dije na XII—II, Bugarske i Jugoslavije na IX i X, Francuske na VII—X, Gr¢-
ke na X—XI, Italije na VIII—X, Spanjolske na VIII i XI mjesec, Argentine
na V i VI, Juz. Afrike na IV i V mjesec.

Zbog razli¢ite strukture izvoza po mjesecima dolazi do izmjeni¢ne domi-
nacije pojedinih zemalja u zapadnonjemackom uvozu stolnog groZzda.

Izmedu strukture ukupnog uvoza i izvoza iz pojedinih zemalja i po mje-
<ecima postoje velika odstupanja. Ona su narocito uocljiva ako se uspore-
duje struktura uvoza u glavnoj sezoni (IX i X), te prije (VII i VIII) i poslije
nje (XI, XIIiI).

Relativno najveéi izvoz u VII mjesecu ima Spanjolska (7,7%); u VIII
mjesecu relativno najviSe izvozi takoder Spanjolska (24,7%), zatim Italija
(20%) i Francuska (17,4%). Bugarska i Jugoslavija tada nisu izvozile stolno
grozde. Tako veé prije glavne sezone Spanjolska izvozi 32,4%, Italija 21,4%
i Francuska 17,5% ukupnog izvoza stolnog grozda u SR Njemacku.

U IX mjesecu relativno najmanji izvoz imaju Spanjolska (1,7%) i Grcka
(10,3%), a najveéi Italija (44,8%) Jugoslavija (41,3%), Francuska (38,7%)
i Bugarska (36,7%).

U X mjesecu relativno najmanje stolnog grozda izvozi Spanjolska
(10,5%) a najvise Gréka (51,7%), Bugarska (51,5%) i Jugoslavija (38,7%).

Na sezonu najvedeg uvoza i najnizih cijena tako u Spanjolskoj otpada
svega 12,2%, u Grékoj 62%), u Francuskoj 72,4%, u Italiji 76,1%, a u Jugosla-
viji 80% i u Bugarskoj 88,2% ukupnog izvoza u SR Njemacku.

Na izvoz poslije glavne sezone, tj. na XI, XII i I mjesec otpada: Spa-
njolskoj 54,3%, u Gr¢koj 30,9%, u Jugoslaviji 20%, u Bugarskoj 11,8%, u
Francuskoj 10%, a u Italiji svega 2,4% ukupnog izvoza u SR Njemacku.

784



LY. 8T'TOT 6868  61'S9  S6'S9  8€96 95061 t'66T S8SPBT PE68T TST6T EEEEE 99T oudnyy
so'roc — — - — - 9TTET  8T'TOT 9ET6T 88'S6T €6'STC YS'ELT — eyLyy Znf
oLTLT  — — — — - €8'6LT  O'6LT 99'69T €STST TBLT — - euruaday
TL'68 Y818 6988  TEI8  90'SL  T906 ST LS'€6 1998 8ELS  ¥8W6  6£vTl 9L'LOT eysjoluweds
Wy €9t 8L €Uy ey  — — - — — — —_ — el1aersodns
SEVL  P9I8 PS98  0S'S9  6L'99 6066 000FT  €9°0L 8LT9 1999 L9 L9 S009 efiel]
0308 0S9L  S96L 08  SLLL  91'E6  — — — — — - - eYRID
0169  6LTL T899  TS'€9  IIL9  19'S8  0£08 @ — — — — — - eysnouelq
'Ly Tsce LTS ety 6I'S — — - - — - - - exsaedng
VOIS TETEE  66H0E  PGIST  00°00€  6£°6Er  T9VIS  PIPS9 L9999 00°00S SETSE +O'SLE #90SE eltpuejoq
L6'00S L9TIE LE'99T €8'9€T  86'9YT I€'eSE  I6LSy  €0T09 — - VS'vSh  SE9TF  STILE wpéﬁswﬁm
fafsorg 11X IX X XI IIIA  IIA IA A Al III II I elpuoz
(b/ma)

aupod '19/696] Y2lsosd — pvunoasalus od 1 vlppwiaz yupalod 21
ayovuwid[N ¥S nzoan n vpzoid 3oujois aualio susivalsQ — ¢ v]aquf

785



Osim razli¢ite strukture izvoza razliita je i ostvarena cijena stolnog
grozda po zemljama, i to ne samo prosjena, ve¢ i cijena po mjesecima,
(tabela 4). Ove su razlike dvojako znacajne.

Ako se izvozne cijene stolnog grozda formiraju na bazi ponude i potrai-
nje i naglaseno su sezonske, tj. razli¢ite po mjesecima, onda razlike u cije-
nama izmedu zemalja u istim mjesecima nisu razlika u kvaliteti grozda. To
vrijedi utoliko viSe $to razlike u cijenama ne objasnjavaju ni odnosi izmedu
pojedinih zemalja i EEZ-a.

Tako Italija u VII mjesecu ostvaruje cijenu koja je za 75% viSa od
cijene $to ju postize Francuska; Gréka u X mjesecu ostvaruje za 84% visu
cijenu od Bugarske; a Spanjolska u XI mjesecu ostvaruje za 89% viSu
cijenu od Jugoslavije.

Bugarska postiZe znatno nizu cijenu od prosje¢ne, i to u svim mjeseci-
ma, a najnizu cijenu postize Jugoslavija.

Jugoslavija postize najnizu cijenu za stolno grozde, i to u svim mje-
secima, a to je dokaz da kvaliteta njenog gorozda ne zadovoljava.

Dakle jedan od razloga zas$to Jugoslavija postiZze najniZu cijenu stolnog
grozda je nezadovoljavajuca kvaliteta.

Karakteristicno je da su razlike u cijenama izmedu glavnih zemalja u
istim mjesecima, opéenito znatno manje od razlika u cijenama medu mjese-
cima. To znali da prosjena ostvarena cijena po zemljama, u prvom redu,
ne zavisi o kvaliteti grozda, ve¢ o roku izvoza, s obzirom na sezonske vari-
jacije cijena. Prema tome, nije kvaliteta grozda, veé vrijeme izvoza odlucu-
judi cinilac o kojemu zavisi visina postignute cijene. To je oligledno, ako
se prosjetne ostvarene cijene po zemljama usporede sa strukturom njihova
izvoza po mjesecima.

NajviSu prosjec¢nu cijenu stolnog grozda od velikih izvoznika ostvarila je
Spanjolska, ¢iji je izvoz relativno najmanji tokom IX i X mjeseca, a najnizu
cijenu postigle su Jugoslavija i Bugarska, tj. zemlje sa bitno razli¢itom struk-
turom izvoza po mjesecima. Isto vrijedi i za Francusku i Italiju.

Opcenito se moze red¢i da je prosjeCna izvozna cijena stolnog grozda
viSa u onim zemljama, koje imaju relativno veéi izvoz prije i poslije glavne
sezone, posebno prije i poslije IX i X mjeseca.

Struktura jugoslavenskog izvoza stolnog groida po mjesecima je nepo-
voljna i medu nejnepovoljnijima izmedu promatranih zemalja, jer se glav-
nina groZda izvozi u vrijeme kad se postiiu najniie cijene, a najranijeg i
ranog stolnog groZda u izvozu uopcée nema.

Dakle drugi i glavni razlog $to Jugoslavija postiZe veoma nisku izvoznu
cijenu za stolno grozde, jest neuskladenost njezina izvoza sa sezonskim kre-
tanjem cijena. '

Prema tome, glavni ¢inilac, o kojemu zavisi prosje¢na izvozna cijena stol-
nog grozda, pored kvalitete, je uskladenost izvoza sa sezonskim varijacijama
cijena.
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Sa stanovista racionalnog uklapanja u medunarodnu podjelu rada odatle
proizlazi zahtjev da pored odgovarajude kvalitete treba pronaci i najpovolj-
nije rokove izvoza, tj. vrijeme ulaza na trziste.

Upravo zbog prilagodavanja povoljnijim rokovima, primjecuje se ten-
dencija »bjeZanja« pojedinih zemalja od izvoza u vrijeme najvece ponude i
najnizih cijena. O¢igledan primjer za to pruza Spanjolska, sa kasnim groi-
dem Gréka, a sa najranijim i ranim Italija i Francuska. Sve veca diferenci--
jacija (specijalizacija) sortimenta stolnog grozda izmedu zemalja, u tom je
smislu samo posljedica prilagodavanja zahtjevima trzista u pogledu rokova
prispjeéa i izvoza, te kvalitete grozda. U tome se posebno isticu zemlje
juzne Evrope.

Rokovi izvoza stolnog grozda zavise o rokovima prispjeca, a ovi o sorti-
mentu i lokaciji.

Rokovi prispjeéa opéenito su to raniji $to je zemlja (podruje) juznija.
Budué¢i da se ranijim i kasnijim izvozom od glavne sezone postizu i vise
cijene, to juzne zemlje i podruéja imaju komparativne prednosti u pogledu
proizvodnje i izvoza stolnog gro?da, koje jo§ povecavaju mijenjanjem sorti-
menta u korist najranijih i ranih, te specijalnih kasnih sorata. Na to upuduju
podaci o izvozu najranijeg i ranog stolnog grozda u Spanjolskoj, Italiji i
Francuskoj, te kasnog grozda u Spanjolskoj i Gr¢koj.

Razli¢ita izvozna cijena stolnog grozda iz pojedinih zemalja prvenstve-
no je rezultat razli¢ite strukture izvoza po mjesecima, a ona odrazava raz-
like u sortimentu i lokaciji proizvodnje. Zato razlike u strukturi izvoza po
mjesecima odrazavaju rezultate nastojanja zemalja izvoznica da se s odgo-
varajuéim sortimentom i vremenom izvoza stolnog grozda racionalno (ili
racionalnije) uklju¢e u medunarodnu podjelu rada. To je ujedno dokaz da
su za odredivanje sortimenta i lokacije proizvodnje stolnog grozda odlulu-
juéi ekonomski, a ne drugi kriteriji.

Najvi$u izvoznu cijenu postize najranije i rano, te kasno stolno groide,
a obzirom na rokove prispjeéa i njima odredene moguce rokove izvoza, kao i
obzirom na kvalitetu, prednost na vanjskom trzi$tu imaju juZne zemlje i
podrucja.

Stoga ovi opéi kriteriji ¢ine osnovicu za usmjeravanje proizvodnje stol-
nog grozda i odredivanje proizvodne orijentacije vinogradarstva, koji su na-
§li primjenu u drugim zemljama. U tom pogledu ilustrativan je primjer Ita-
lije, kojega je prof. I. Cosmo izrazio slijedeéim rijecima:

»U poslijeratnom periodu, pritisnuti pote§koéama oko plasmana vina, mi
smo tezili da uzgoju stolnog grozda damo daleko veéi znacaj u citavoj Italiji.
Medutim poslije kratkog vremena proizvodadi Juga imali su na trZiStu cabski
biser, dok sjeverne provincije nisu imale ni$ta; kad Jug ima na trziStu kra-
ljicu vinograda, sjever ima tek &abski biser itd. Dakle, uvijek su sjeverne
provincije u zakas$njenju za 8—10 dana.
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Koliko taj, naoko kratak period znali u pogledu postizavanja cijene na
domacem i stranom trZidtu suvi§no je govoriti... Velika proizvodnja se gru-
pirala na Jugu (provincija Bari), a u ostalim rajonima ona ima tek lokalni
karakter. Dakle, ekonomski (podcrtao — F. K.), a ne administrativni mo-
menti bili su dominantni u rajonizaciji«'.

Autor navedenog citata, koji je prenesen iz razgovora, dodaje: »Ovaj
razgovor moZe biti u potpunosti primijenjen na nase uvjete, i kada bismo.
ga akceptirali, izbjegli bismo suvino pla¢anje iskustava«?2.

Ako je veé razlika u vremenu zriobe stolnog grozda od svega 8—10
dana ekonomski bila odlu¢ujuéa pri lociranju proizvodnje unutar Italije,
onda je ekonomsko znalenje rokova jo§ daleko vede sa stanovista izvoza i
medunarodne podjele rada, koja se odvija u uvjetima konkurentske borbe
izmedu zemalja, gdje razlika izmedu poletka i vremena trajanja izvoza izno-
si 1—3 mjeseca, i to kod naglagenih sezonskih utjecaja.

Analiza zapadnonjemaékog uvoza i sezonskog kretanja cijena, kao i
uvoza i postignutih cijena stolnog groida po zemljama, potvrduje da na
vanjskom trZi§tu tog proizvoda djeluje zakon ponude i potraznje i otkriva
osnovne Cinjenice koji omoguéuju racionalno uklapanje u medunarodnu
podjelu rada. To su rokovi izvoza, zavisni o sortimentu i lokaciji i kvaliteta.
stolnog groZda. Ona ujedno otkriva da je jugoslavenska izvozna cijena stol-
nog groida veoma niska u odnosu na cijene drugih zemalja i da su tome
dva uzroka: neuskladenost izvoza sa sezonskim kretanjem cijena i nezadovo-
ljavajuca kvaliteta. Te spoznaje predstavljaju osnovicu za ocjenu dosadag-
njih rezultata i za izvodenje zakljucaka o potrebnoj proizvodnoj orijentaciji
i lokaciji proizvodnje stolnog grozda u Jugoslaviji. To, naravno, ne umanjuje:
znacenje kvalitetnog pakovanja, konfekcioniranja i transporta.

U izvozu stolnog groida Jugoslavija mora strogo voditi raéuna o se-
zonskom kretanju cijena, tj. promijeniti postojecu strukturu izvoza po mje-
secima, te svoje mjesto u medunarodnoj podjeli rada tra%iti u povoljnijim
rokovima od izvoza u IX, a narodito u X mjesecu. Zato se mora orijentirati
na proizvodnju i na izvoz kvalitetnog najranijeg i ranog, te kasnog (najkasni-
jeg stolnog groida, u koju svrhu mora promijeniti sortiment i odabrati
najpovoljnije lokacije. Posebnu painju wmora obratiti na rokove.

»Za nadu politiku investicija u poljoprivredi i izvoza na svjetska trZista:
ima ova spoznaja izuzetnu vaznost<’.

! InZ. Nevenko Fazimi¢: Nove tehnolotke konecepcije u  vinogradsrskoj proizvodhiji (Koreferat na:
Konferendiji socijalistitkih gospodarstava Hrvatske, Zagreb, 6—8 juna 1961), Poljoprivredno-sumar--
ska komora NR Hrvatske, Zagreb, K/7, str. 6.

2 Thid.

3 Dr Veceslav Pavlek: Poljoprivredna taksacija (skripta), Sveudiliste u Zagrebu, 1960. str. 218.
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Medutim, postignuta najni?a cijena, kao rezultat nepovoljne strukture
izvoza po mjesecima i nezadovoljavajuce kvalitete, ujedno je odraz rezul-
tata i kritika dosadaSnjih nastojanja da se Jugoslavija racionalno ukljuéi u
medunarodnu podjelu rada stolnim grozdem. U tom smislu ona je sama po
sebi kritika i dokaz da se u investicionoj politici i pri odredivanju sorti-
menta nisu uvaZavali osnovni ¢inioci o kojima zavisi ekonomska efikasnost
proizvodnje i izvoza.

Drugim rije¢ima, ona jeé dokaz da kao temelj investicione politike i ok-
vir za odredivanje sortimenta nisu sluzili rezultati analize vanjskog trzista
i zakonitosti koje na njemu vladaju, posebno sezonsko kretanje cijena i po-
trebno uskladivanje izvoza po rokovima, ve¢ da se u jednom i drugom
isklju€¢ivo povodilo za uskim i nedovoljnim administrativnim i tehnolo$kim
kriterijima.

Odatle i zjapec¢i nesklad izmedu jugoslavenskog izvoza stolnog groida
i zahtjeva vanjskog trziSta, kao i nepremostive teskoce koje su se pojavile
pri odredivanju sortimenta i lokacije.

Da je to tako, dokaz je najnepovoljniji polozaj Jugosalvije u izvozu
stolnog grozda jo§ 1965/67. godine, kao i ¢injenica da se u cjelokupnoj po-
slijeratnoj vinogradarskoj literaturi kod nas, i u brojnim materijalima re-
publi¢kih i saveznih organa i komora o vinogradarstvu, nijednom i nigdje
i ne spominju, a kamoli navode rezultati, ili bar potreba za analizom vanj-
skog trZita, te znaCenje rokova izvoza i sa njima uskladenog sortimenta.

To je, opet, samo po sebi dokaz da su i one rijetke tvrdnje i zahtjevi
pojedinaca — izneseni u ekonomskoj literaturi — o vaZnosti i potrebi takvih
analiza, ostali nepoznati, nepriznati i neusvojeni, kao $to su nepriznate ostale
i predratne spoznaje o potrebnoj makrolokaciji i opéoj orijentaciji u pro-
izvodnji i izvozu stolnog grozda u Jugoslaviji.

U prilogu nase tvrdnje govore slijedeée ¢injenice:

Analiziravsi zagrebacko trZiste voda i povréa 1950—1954. godine i uoliv
i sezonska kretanja ponude i cijena, kao i njihovo znadenje za pravilnu ori-
jentaciju poljoprivredne proizvodnje, inZ. V. Pavlek je istakao opéu potrebu
za takvim analizama kod nas i jo§ 1956. godine kategoric¢ki utvrdio: »Treba
to u€initi, da dobijemo podatke potrebne za racionalnu (podcrtao — F. K.)
orijentaciju u unapredenju nase poljoprivrede i trgovine — sa svrhom bo-
ljeg snabdijevanja naSih unutrasnjih trzista, kao i izvoz«‘.

Primjer naseg izvoza otkriva, medutim, da takva analiza za vanjsko tr-
ZiSte stolnog grozda nije izvrSena i da navedena tvrdnja u razvojnoj i inve-
sticionoj politici u vinogradarstvu nije usvojena.

Nadalje, znacenje lokacije i rokova prispjec¢a, kao i potrebna opéa ori-
jentacija Jugoslavije u proizvodnji i izvozu stolnog grozda, istaknuti su i za-
crtani jo$ 1932. godine u Smederevu, na I zemaljskoj konferenciji o grozdu.
Radi njihove ispravnosti i dalekovidnosti prenosimo najvaZnije.

¢ Inz. V. Pavlek: Zagrebatko trziSte voéa i povréa 1950—1954. Zagreb 1956. str. 77.
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Tako se o prednostima lokacije i proizvodnje stolnog grozda u juZnom
dijelu SR Makedonije (onda$nje Vardarske banovine), pored ostalog, jos
tada isticalo, da on »... ima jo¥ i tu prednost §to bi rane sorte u njemu
sazrevale za &itavih 10—15 dana ranije nego u bilo kojem severnijem delu.. .,
te bi se uslijed toga pojavljivale na pijaci u vremenu, kada na drugim mje-
stima nema nikakvog grozda. Usled ovoga imale bi dobru cenu, a i proda
bi im bila sigurna<’.

O pravilnosti pak predloZene orijentacije Jugoslavije u proizvodnji stol-
nog grozda u skladu sa zahtjevima trziSta, posebno o znacenju rokova, ne-
dvosmisleno govori slijedec¢i navod:

»Posvedujuéi veéu pasku najranijem i ranom, pa kasnom grozdu pro-
duljili bi... vrijeme za potro$nju grozda kod nas samih, ali bi postupajudi
tako, imali povoljniji poloZaj i na trzi$tima van drZave, jer bi na trg dosli
prije jake navale grozda sa svih strana, kao i poslije te navale. Prodaja bi
u jednom i u drugom slucaju bila i sigurnija i rentabilnija«s.

Tome ne treba komentar, a da te stare i ispravne spoznaje u praksi nisu
prihvaéene, dokazuje ostvarena izvozna cijena.

U svijetlu navedenih ¢injenica, nasa analiza zapadnonjemackog uvoza i
cijena, kao i uvoza i ostvarenih cijena iz pojedinih zemalja i po mjesecima,
samo je potvrda o znalenju $to ga takve analize opcenito imaju, te brojcani
dokaz o ispravnosti ve¢ davno sazrelih, ali u praksi kod nas neusvojenih
spoznaja. Ona je ujedno dokaz o nepridrzavanju ekonomskih kriterija pri
orijentaciji proizvodnje i izvoza, kao i odgovor na pitanje, zaSto Jugoslavija
u poslijeratnom razdoblju nije iskoristila izvoznu konjukturu stolnog grozda,
niti se jae orijentirala na izvoz tog proizvoda, odnosno ukljucila u medu-
narodnu podjelu rada. Pri tome treba istaci da je spoznaja o potrebnoj ori-
jentaciji na izvoz stolnog groZda kod nas takoder veoma stara, Jo§ 1906. go-
dine naglaSeno je:

»Tako isto, trebalo bi eksportu stolnog grozda veé sada posvedivati naj-
vedu paznju . . .«

Ekonomski smisao toga vidljiv je iz Cinjenice da Grcka Spanjolska i
Ttalija (s bijelim vinima) postizu u prosjeku znatno viSu izvoznu cijenu za
1 q stolnog grozda negoli-za 1 hl vina, da je cijena stolnog grozda u pojedi-
nim mjesecima u zapadnonjemac¢kom uvozu znatno visa od prosjecne uvozne
cijene vina, dok je prosje¢na uvozna cijena stolnog grozda visa od prosjecne
cijene crvenih vina za pice, posebno od cijene vina za industrijsku preradu,
kakva su se velikim dijelom nalazila u visokosubvencioniranom jugosalven-
skom izvozu. To je vidljivo iz usporedbe ostvarenih cijena.

5 Rad I zemaljske konferencije o grozdu odrzane 25. i 26. septembra 1932. god. u Smederevu, Beo-
grad 1933. str. 19.

¢ Ibid, str. 25—26.

7 Izvje$ée o radu Zemalj. gospodarstvene uprave Kralj. Hrvatske i Slavonije God. 1896—1905. Svezak
VI. Dio I, Zagreb, 1906. str. 182.
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Tabela 5 — Ostvarene cijene za vino i stolno groZde po zemljama u uvozu
SR Njemacke — prosjek 1958/62. godine

(DM/1 kg)
Indeksi
Vino za pice S (Cijena stolnog
Zemli tolno . >
emja Bijelo Crveno grozde grozda = 100)
Bijelo Crveno
Bugarska 63,66 60,41 46,63 136,5 1295
Francuska 90,83 88,33 60,98 148,9 1448
Grcéka 51,96 40,08 73,47 70,7 54,5
1talija 61,78 68,42 68,03 90,8 100,6
Jugoslavija 55,16 54,56 43,10 127,9 126,6
Spanjolska 51,79 42,69 90,47 57,2 472
Prosjek 80,54 70,99 71,06 11,33 99,9
Vina za pide 76,72 — 107,9
Vina za ind. preradu 50,71 —_ 71,3
Sva vina 62,38 71,06 88,5
Izvori:

Vino: Der Deutsche Weinbau; 10. Jahrgang, Heft, 5. 11. Jahrgang, Heft 6, 13 Jahrgang, Heft 9 i 18.
Jahrgang, Heft 7.
Stolno grozde: Der Aussenhandel der Bundesrepublik Deutschland, Tiel, 2, 1958—1962.

Prosje¢na uvozna cijena za sva vina iznosila je 62, 88 DM/hl. tj. bila
je jednaka 88,5% prosjene uvozne cijene stolnog grozda. Vina za industrij-
sku preradu, koja su zauzimala viSe od jedne treéine ukupnog jugoslavenskog
izvoza, ostvarila su prosjeénu cijenu od 50,71 DM/KI, ili svega 71,3% cijene
stolnog grozda.

Prosje¢na cijena svih vina za piée (bijelih i crvenih) bila je viSa od
cijene stolnog grozda za svega 7,9%), dok je cijena crvenih vina za pice bila
niza (99,9%), a cijena bijelih vina bila je visa za 13,3%.

Bugarska, Francuska i Jugoslavija ostvarile su znatno nizu izvoznu cije-
nu za stolno grozde od prosjefne, a najnizu cijenu i tada je ostvarila Jugo-
slavija. ViSu izvoznu cijenu za vino za pide od prosjeCne ostvarila je samo
Francuska (kvalitetna i visokokvalitetna vina i $ampanjac), dok je jugosla-
venska cijena znatno niza od prosje¢ne, iako je viSa od cijena Grcke i Spa-
njolske. To vrijedi bez vina za industrijsku preradu. Zbog veoma niskih cije-
na stolnog grozda, Bugarska, Francuska i Jugoslavija ostvarile su viSu cijenu
u izvozu vina za pide, ali je izvozna cijena stolnog grozda u Grc¢koj i Italiji
(bijela vina) znatno niZa, a u Spanjolskoj (crvena vina za pic¢e) i dvostruko
viSa od cijene vina.
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Kad bi Jugoslavija ostvarila cijenu za stolno grozde jednaku Francus-
koj, Grekoj i Italiji, njezin izvoz stolnog grozda bio bi rentabilniji od izvoza
vina za piée, a da se i ne govori o vinu za industrijsku preradu i o ¢injenici
da Jugoslavija premira izvoz vina na $tetu domacih potrosaca (visoki porez na
promet).

Umjesto da se orijentira na izvoz kvalitetnog najranijeg- ranog i kas-
nog stolnog grozda, Jugoslavija forsira nerentabilan izvoz lo$ih vina, kojega
obilato premira.

Tako umjesto zaklju¢ka mozemo navesti slijedede: dok su druge zemlje
brzo povecavale proizvodnju i izvoz stolnog grozda, prilagodavajudi se za-
htjevima trziSta uz adekvatan razvoj vinogradarstva »... mi, Zrtve naSeg
neznanja a i nemarnosti i hehajstva zanimanih ¢imbenika, stali smo pre-
krstenih ruku, ¢ekajuéi da nam s neba mana pade...<. Citat, koji se od-
nosi na razvoj podrumarstva u Dalmaciji, moZe se u potpunosti primijeniti
na razvoj proizvodnje i izvoza stolnog grozda u Jugoslaviji.

8 Iz Spomemnice Odbora Vinarske Udruzbe za Dalmaciju sjedi$tem u Spiitu dostavljene Visokoj Vladi,
Visokom Zem. Odboru i Visokom Poljodjelskom pckrajinskom Vijeéy u Zadru. (Citirano prema:
Miho pl. Tartaglia: Vinarski vodi¢ za Dalmaciju, u Spljetu 1899. str 149).
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