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CIJENE VINOGRADARSKIH PROIZVODA NA DOMACEM
TRZISTU

Uv o d

Cijene i njihovi odnosi predstavljaju ¢vorni problem jugoslavenskog vi-
nogradarstva. O otkupnim cijenama grozda i vina zavisi prihod vinograda,
a o prodajnim cijenama sredstava za proizvodnju i cijenama radne snage
zavise tro$kovi proizvodnje i dohodak, koji odreduje (ne) sposobmnost vino-
gradara za pro$irenu reprodukciju. O (malo) prodajnim cijenama grozda i
vina zavisi njihova potro$nja i ekonomski poloZaj potro$aca.

Postoji, dakle, vise cijena i njihovih odnosa, pa bi analiza sviju njih bila
veoma obimna. Zato se u ovom radu ograni¢avamo na analizu -odnosa i ten-
dencija kretanja otkupnih i prodajnih cijena groZda i vina na domacem
trzistu.

1) OTKUPNE CIJENE GROzDPA I VINA U JUGOSLAVIJI
1952 — 1968. GODINE

Podaci o otkupnim cijenama grozda za jelo (stolnog) i vina postoje od
1952, a o otkupnim cijenama grozda za preradu od 1956. godine U 1965. go-
dini (reforma) do$lo je do naglog porasta otkupnih cijena i do promjene
njihovih odnosa, §to otezava analizu. Zato smo tendenciju kretanja otkup-
nih cijena analizirali za razdoblje 1952 — 1964, odnosno 1957 — 1968, a
usporedbu s cijenama 1965/68. godine (postreformske cijene) vrsili smo na
temelju odgovarajucih prosjeka.

U protivnom se dobivaju iskrivljeni pokazatelji, jer velik porast' cijena
od 1965. godine bitno mijenja stope njihova rasta u duljem vremenskom
nizu.

Otkupne cijene ‘vinogradarskih proizvoda analizirat ¢emo s-dva aspekta:
s aspekta otkupnih cijena pojedinih proizvoda i njihovih odnosa u Jugo-
slaviji i s aspekta otkupnih cijena po republikama i sektorima.

&) Odnosi i tendencije kretanja otkupnih cijena groizda i vina u Jugoslaviji
1952 — 1968. godine

Zbog ‘metodolo$kih razloga, otkupne cijene groZzda i vina moramo :anali-
zirati dvojako: 1) na temelju cijena iz statistike za razdoblje 1952 — 1964.
godine i 2) na temelju cijena dobivenih dijeljenjem vrijednosti otkupa s ko-
licinama po godinama za razdoblje 1957 — 1968. godine (stvarne cijene).?)

1) lzmedu ovih cijena postoje znatajne razlike. Objavljeni podaci o otkupnim cijenama odnose
se na cijene U veem broju otkupnih organizacija, a © prodajnim cijenama na veéi broj gradova
i trgovatkih i proizvodackih .organizacija. Zato nijedne ne predstavljaju stvarne prosjene cijene.
Kako do 1957. godine nema podataka o prometu vina u trgovini na malo i veliko, to smo ‘e
podatke morali koristiti.

.Stvarne prosjeéne .godidnje otkupne cijene, dobivene dijeljenjem vrijednosti s otkupljenim .ko-
li¢inama, omoguéuju usporedivanje sa stvarnim prodajnim cijenama, dobivenim na .isti -naéin.
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Prve omogucuju usporedivanje s otkupnim cijenama ostalih poljopriv-
rednih proizvoda i njihovih skupina, a druge usporedivanje stvarnih otkup-
nih sa stvarnim prodajnim cijenama.

aa) Otkupne cijene 1952 — 1964. godine
U statistici iskazane prosje¢ne godidnje otkupne cijene grozda i vina
1952 — 1964. godine sadrZi tabela 1.

Tabela 1 — Otkupne cijene groida za jelo i vina u Jugoslaviji
1952 — 1964. godine prema siatistici

(dikgll)

Grozde Indeksi (1952=100)
Godina za jelo Vino Grozde za jelo  Vino
1952. © 38,9 50 100 100
1953. 27,2 79 70 158
1954. 47,0 73 121 146
1955. 36,7 84 9% 168
1956. 49,8 70 128 140
1957. 48,7 85 125 170
1958. 59,0 81 152 162
1959. 46,0 62 118 14
1960. 56,0 69 144 138
1961. 66,0 105 170 210
1962. 62,0 99 159 198
1963. 56,0 94 144 188
1964. 60,0 89 154 178

Izvor: SZS: Jugoslavija 1945 — 1964. Statisticki pregled.

Otkupne cijene grozda za jelo i vina u Jugoslaviji opéenito su bile veoma
nestabilne i od 1952. godine sporo su rasle. Izmedu pojedinih ‘godina .dola-
zilo je do velikih promjena.

Tendencije njihova kretanJa objasnjavaju slijededi pokazatelﬁ

- Jednadzba trenda Stopa rasta (°/o)
Grozde za jelo Yc = 38518 + 1,956 X - -~ 4,04
Vino Yc = 65,132 + 2478 X 3,18

Ishodiste = 1952. godina
Jedinica Y—a = 1 dinar
Jedinica X—a = 1 godina

Stope rasta otkupnih cijena grozda za jelo i vino bile su niske, a cijene

grozda rasle su brZze od cijena vina. Tako se odnos cijena mijenjao u kOI‘LSt
grozda za jelo.
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‘Odredene pomodu indeksa (baza 1952), jednadZbe trendova i stope
rasta otkupnih cijena 1952 — 1964. godine glase:

Jednadzba trenda Stopa rasta (poena)
Groide za jelo Yc = 92,922 + 6,038 X 6,038
Vino Yc + 130,264 + 4,956 X 4,956

Ishodiste = 1952. godina
Jedinica Y—a = 1 poen
Jedinica X—a = 1 godina

Odredene na ovaj nadin otkupne cijene grozda za jelo takoder su rasle
brze od otkupnih cijena vina.

Ovi pokazatelji mogu posluZiti za usporedivanje tendencija kretanja ot-
kupnih cijena vinogradarskih proizvoda s otkupnim cijenama poljoprivred-
nih proizvoda opéenito i s otkupnim cijenama po granama posebno.

ab) Otkupne cijene 1957 — 1968. godine (stvarne cijene)

Dobivene dijeljenjem vrijednosti otkupa s koli¢inama, otkupne cijene
grozda i vina iznosile su:

Tabela 2 — Stvarne otkupne cijene groZda i vina u Jugoslaviji
1957 — 1968. godine

(d/kg/)
Grozde
Godina La jelo Za preradu Vino
1957. 48,7 36,2 85,0
1958. 58,7 38,2 81,1
1959. 425 25,6 74,0
1960. 59,7 41,1 83,7
1961. 69,8 50,5 1159
1962. 68,1 45,1 114,9
1963. 64,1 42,6 123,7
1964. 72,0 46,7 118,8
1965. 121,2 854 154,7
1966. 139,7 117,1 2459
1967. 160,3 103,6 236,3
1968. 146,0 98,9 226,5

Proradunano prema SGJ — 1959 — 1969.

Otkupne cijene grozda i vina, posebno grozda za preradu, bile su sta-
bilne. Sredinom 1965. godine doslo je do naglog i velikog porasta otkupnih
cijena, tako da postoje njihova dva bitno razli¢ita nivoa: do 1964. i od 1965.
godine dalje.

Odnosi izmedu otkupnih cijena pojedinih proizvoda, kao i odnosi izme-
du predreformskih i poslijereformskih otkupnih cijena po proizvodima vid-
ljivi su iz &etverogodi$njih prosjeka (tabela 3).
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Tabela 3 — Prosjeéne otkupne cijene grofda i vina u Jugoslaviji
i njihovi odnosi po razdobljima

Cijene (d/kg/1) Indeksi (1957;60=100)

Razdoblje Grozde  Groideza Vino Grotde Groideza Vino
za jelo  preradu za jelo  preradu

1957/60. 52,40 35,25 80,95 100,0 100,0 100,0

1961:64. 68,65 46,22 118,32 1310 131,0 146,1

1965/68. 141,80 101,25 215,82 270,6 287,2 266,6

Odnosi cijena na temelju:

Grozde za jelo=100 GrozZde za preradu=100
1957;60. 100 67,3 154,5 148,6 100 2296
1961/64. 100 67,3 1723 148,5 100 256,0
1965/68. 100 71,4 140,0 140,0 100 213,2

Na bazi 1957/60. relativni porast otkupnih cijena grozda obiju namjena
u 1961764. godini bio je jednak, pa su i njihovi odnosi ostali nepromijenjeni.
Najve¢i porast imale su otkupne cijene vina, tako da je tada pogorian od-
nos cijena izmedu grozda i vina.

U 1965/68. godini doslo je do velikog porasta otkupnih cijena, ali razli-
¢ito po proizvodima. Odnosi cijena tada su pogorsani na $tetu vina.

Navedeni odnosi cijena otkrivaju nekoliko temeljnih nesklada na doma-
éem trzistu.

Otkupna cijena kvalitetnog stolnog groZda trebala bi biti jednaka otkupnoj
cijeni obi¢nog vina. U nas, medutim, nije tako, jer je otkupna cijena groida
za jelo znatno niZa. Znadi da otkupnim cijenama nije dovoljno stimulirana
proizvodnja stolnog grozda, a posljedica toga je da se neopravdano veliki
dio proizvedenog stolnog groida u dru$tvenom sektoru preraduje u vino.

Isto vrijedi za otkupne cijene groZda po namjenama, ¢iji su odnosi ne-
povoljni za groZde za jelo, dok su odnosi izmedu otkupnih cijena grozda za
preradu i vina presiroki, tako da se stimulira otkup vina. Posljedica toga je
veliki otkup vina, pored nedovoljno iskori$tenog kapaciteta vinarija prera-
dom groZda. '

Ukratko, odnosi cijena viestruko su nepovoljni i treba ih korigirati,
kako bi se ekonomskim sredstvima stimulirao potrebni razvoj vinogradar-
stva, uz osiguravanje dovoljno i kvalitetne sirovine vinarijama.

Navedeni odnosi dobivaju se, ako se do 1964. godine od otkupnih cijena
vina ne odbije porez na promet vina proizvodada, koji je postojao od 1949.
do 1964. godine, a za njegov iznos se smajuje otkupna cijena. Naime, u sta-
tistici iskazanoj vrijednosti otkupa do 1964. godine obuhvacden je i iznos po-
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réza na promet vina proizvoda¢a.2) To zna¢i da ekonomski odnosi nisu bili
regulirani samo cijenama, ve¢ i porezom. Odbije li se-navedeni porez od
otkupne cijene vina do 1964. godine, tada su odnosi cijena izrazito nepovoljni
za vino, jer u pojedinim godinama prema tako dobivenoj (neto) otkupnoj
cijeni vina nije bila placena ni vrijednost preradenog grozda po otkupnim
cijenama. O toj Cinjenici u nas se, u pravilu, ne vodi ra¢una. Tek poslije
reformske cijene ubblazZile su te nesklade.

b) Prosje¢ne otkupne cijene grozda i vina po republikama i
‘sektorima 1966/68. godine

Otkupne cijene grozda i vina razli¢ite su po republikama i po sektori-
ma. To je odraz razlika u kvaliteti, razvijenosti trzi$ta i u otkupnoj politici.
Ove su razlike posebno znadajne, jer se na njima zasniva medurepublicki i
medusektorski promet grozda (posebno grozda za preradu) i vina, koji u
uvjetima potpuno nesredenog trzi$ta ima cijeli niz negativnih posljedica.

ba) ProsjeCne otkupne cijene groida i vina po republikama 1966/68. godine

Odgovarajuée podatke sadrzi tabela 4.

Tabela 4 — Prosjecne otkupne cijene groZda i vina po republikama 1966/68. godine

(d/kg/1)
Cijene?) Indeksi (prosjek=100)
Republika Grozde Vino Grozde Vino
Za jelo Za preradu Za jelo Za preradu
BiH 184,85 124,04 267,72 122,0 117,2 113,3
Crna Gora 232,50  (146,87) 316,48 153,5 (138,7) 133,9
Hrvatska 183,57 111,28 229,99 121,2 105,1 97,3
Makedonija 146,27 97,64 206,72 96,6 92,3 87,5
Slovenija 163,39 171,08 367,39 107,9 161,6 155,5
Srbija 143,33 98,99 214,06 94,6 93,5 90,6
Prosjek 151,42 105,82 236,24 100,0 100,0 100,0

1) Obidna aritmeti¢ka sredina godidnjih cijena, dobivenih dijeljenjem vrijednosti
s koli¢inom otkupa.
1zvori: SB SZS br. 480, 535 i 587.
NajniZzu prosjenu otkupnu cijenu grozda za jelo imaju SR Srbija i Ma-
kedonija, koje se jedine nalaze ispod prosjeéne jugoslavenske cijene.

2) »U vrijednosti otkupa poljoprivrednih proizvoda s individualnih gospodarstava, kao i prodaja
s drudtvenih gospodarstava, ukljuen je i porez na promet, ‘koji plaéa proizvodat«.
(SB SZS. br. 289, str. 5)



Najnizu prosje¢nu otkupnu cijenu grozda za preradu imaju SR Make-
donija i Srbija, a najviSu Slovenija i BiH. Razlike u otkupnim cijenama tako
su velike da automatski stimuliraju medurepubli¢ki promet tog gro?da i na
njemu zasnovanu proizvodnju vina, §to posebno vrijedi za SR Makedoniju i
Srbiju, s jedne, te Sloveniju i BiH, s druge strane. To vrijedi i za SR Hr-
vatsku, u kojoj je pored nedovoljne sirovine za podmirivanje kapaciteta vi-
narija -—— prosjefna otkupna cijena groZda za preradu veca od jugoslavenske.

Najvece razlike u otkupnim cijenama postoje kod vina. Te su otkupne
cijene takoder najnize u SR Makedoniji i Srbiji, a najvise u Sloveniji i
Crnoj Gori.

Razlike izmedu najniZih (Makedonija i Srbija) i najviSe otkupne cijene
vina (Slovenija) iznosile su ¢ak 160,67 i 153,33 d/1, ili 77,7 i 71,6 %' najniZih
otkupnih cijena, tj. tako su velike da upravo prisiljavaju na medurepubli¢ki
promet vina. Zato SR Slovenija i predstavlja najvedeg jugoslavenskog vele-
trgovca vinom. Pored razlika u cijenama, kojima je stimuliran, medurepubli-
¢ki promet vina omoguden je i time $to ne postoji zakonska za$tita porijeklia
i kvalitete vina.

Usporede li se razlike u otkupnim cijenama grozda za preradu i jednim
s tehnolo$kim odnosima i s otkupnim cijenama vina u drugim republikama,
dolazi se do objasnjenja za cijeli niz pojava na domadem trZitu vina. Naime,
velike razlike u otkupnim cijenama grozda za preradu i vina izmedu republi-
ka stimuliraju medurepublicki promet tog grozda, koje se — nabavljeno po
najnizim cijenama u jednim republikama — preraduje u vino i prodaje po
otkupnim cijenama vina u drugim republikama, sa znatno vi$im otkupnim
cijenama. Na toj Cinjenici zasniva se masovno »doradivanje« vina. Navedeno
posebno vrijedi za otkup groZda za preradu u SR Makedoniji i Srbiji i pre-
radu u Sloveniji, ali isto vrijedi i za Hrvatsku.

Otkupljeno groZde za preradu u oba sektora preraduje se u vinarijama
drustvenog sektora. Uzme li se da prosjeéni randman vina u vinarijama iz-
nosi 68%, za 1 litru vina treba preraditi 1,47 kg grozda. Prema otkupnim ci-
jenama groZda za preradu u SR Makedoniji i Srbiji, troskovi sirovine za 1
litru vina iznose 143,5 i 1455 d, $to prema otkupnim cijenama vina u Slo-
veniji daje razliku od 223,9 i 221,9 d/1 u korist Slovenije. Razlike su tako ve-
like da daleko premasuju tro$kove transporta i prerade grozda.

Isto vrijedi za nabavu grozda za preradu u SR Makedoniji i Srbiji i pre-
radu te prodaju vina wu Hrvatskoj. Naime, razlike u cijenama groida za
preradu kao sirovine i otkupne cijene vina iznose 86,5 i 84,5 d/, tj. tako su
velike da opet daleko premasuju tro3kove transporta i prerade. Zato se i
dogada da se nabavljeno grozde za preradu u Pevdeliji, NiSu ili Smederevu
prevozi i preraduje u vino u Poretu ili Umagu.

Tako se na medurepublickom prometu grozda za preradu i na velikim
razlikama prema otkupnim cijenama vina razvio medurepublicki »business«
velikih razmjera, ali business koji je direktno uperen protiv vinogradarstiva
republika uvoznica, ukoliko se u njima ne vodi adekvatna proizvodna i
trzna politika.
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Do jo$ vecih razlika u cijenama i stimulansa za medurepubli¢ki promet
grozda za preradu i vina dolazi se analizom otkupnih cijena po republikama
1 po sektorima.

bb) Prosjecne otkupne cijene grozda i vina po republikama
’ i sektorima 1966/68. godine

Razlike u otkupnim cijenama grozda i vina po sektorima izmedu re-
publika jo$ su vede od republi¢kih prosjeka, tako da predstavljaju solidnu
ekonomsku podlogu za medurepubli¢ki i medusektorski promet (tabela 5).

U prosjeku 1966;68. otkupne cijene grozda za jelo u dru$tvenom sekioru
Jugoslavije bile su vece od cijena u privatnom sektoru za 33,8%. To je pr-
venstveno posljedica bolje kvalitete.

Najvi$u otkupnu cijenu grozda za jelo imaju SR Crna Gora, BiH, Hrvat-
ska i Slovenija, tj. republike u kojima je njegov otkup malen i deficitne su u
tom grozdu. To vrijedi za oba sektora. NajniZu pak otkupnu cijenu imaju oba
sektora Makedonije i Srbije. Iz podataka je takoder vidljivo da je otkupna
cijena grozda za jelo u privatnom sektoru Makedonije i Srbije niza od otkup-
ne cijena grozda za preradu u oba sektora Slovenije i Hrvatske. Na tome se
zasniva masovni promet (loe) Smederevke i njena prerada u vino.

Otkupna cijena groida za préradu u druStvenom sketoru Jugoslavije bila
je veca od cijene u privatnom sektoru za 25,1%. NajniZa je u privatnom sek-
Srbije i Makedonije, zatim u dru$tvenom sektoru Makedonije i privatnom se-
ktoru Hrvatske, a najviSa je u oba sektora Slovenije. '

Razlike izmedu najnizih (privatni sektor Srbije i Makedonije) i najvise
otkupne cijene (drusStveni sektor Slovenije) iznose 96,83 i 94,33 d/kg, tj. vede
su od najniZih otkupnih cijena. Cak su razlike izmedu otkupnih cijena u pri-
vatnom sektoru Srbije i Makedonije, te privatnog sektora Hrvatske (18,76 i
16,26 d/kg) vece od troskova transporta.

Navedene razlike veé¢ u otkupnim cijenama grozda za preradu u privat-
nom sektoru Srbije i Makedonije te u dru$tvenom sektoru Makedonije, s
jedne, i u drustvenom i privatnom sektoru Slovenije i Hrvatske, s druge stra-
ne, dovoljne su da stimuliraju medurepubli¢ki i medusektorski promet tog
grozda i njegovu preradu u vinarijama Slovenije i Hrvatske. Medutim, raz-
like postaju jo$ vece ako se otkupne cijene grozda za preradu u jednim repu-
blikama usporede s otkupnim cijenama vina u dru$tvenom sektoru drugih
republika. )

Otkupne cijene vina u drus$tvenom sektoru Jugoslavije bile su vise od ci-
jena u privatnom sektoru za' 46,5%. Opdenito su najveée u drustvenom sek-
toru Slovenije, Crne Gore.i Hrvatske, te u privatnom sektoru Crne Gore i Ma-

kedonije.
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Tabela 5 — Prosjeéne otkupne cijene groida i vina po republikama
i sektorima 1966/68. godine (d/kgll)

Cijena Indeksi
Drustveni
Republika Drustveni Privatni Prosjek=100 (privatni=
Drustveni Privatni = 100)

GROZDE ZA JELO

BiH 185,79 175,60 117,6 148,7 105,8
Crna Gora 235,08 195,07 148,8 165,2 120,5
Hrvatska 194,07 154,45 122,8 130,8 125,6
Makedonija 154,00 127,10 97,4 107,6 1211
Slovenija 166,61 153,59 1054 130,1 108,4
Srbija 161,01 103,24 101,9 87,4 1559
Prosjek 157,95 118,02 100,0 100,0 100,0

GROZDE ZA PRERADU

BiH 117,07 126,62 95,5 129,3 92,4
Crna Gora (157,14) (127,27 (128,3) (130,0) 1234
Hrvatska 135,88 107,69 110,9 110,0 126,1
Makedonija 103,16 91,43 84,2 93,4 112,8
Slovenija 185,76 156,57 151,6 159,9 118,6
Srbija 121,43 88,93 99,1 90,8 136,5
Prosjek 122,50 97,86 100,0 100,0 100,0
VINO
BiH 267,70 270,62 98,6 146,0 98,9
Crna Gora 322,74 292,21 118,8 157,7 110,4
Hrvatska 277,19 184,90 102,1 99,7 1499
Makedonija 206,77 270,17 76,1 145,8 76,5
Slovenija 436,86 268,43 160,9 144,8 162,7
Srbija 255,80 164,33 94,2 88,7 155,6
Prosjek 271,44 185,30 100,0 100,0 100,0

Izvori: Kao u tabeli 4.

S izuzetkom B i H i Crne Gore, u kojima je otkup vina malen, najvide
otkupne cijene vina ima drustveni sektor Slovenije i Hrvatske, a najniZze pri-
vatni sektor Srbije i Hrvatske i drudtveni sektor Makedonije. Tako je ved
razlikama u otkupnim cijenama vina stimuliran medurepubli¢ki i medusek-
torski promet vina. Razlike u otkupnim cijenama vina izmedu privatnog sek-
tora Srbije i Hrvatske i drustvenog sektora Slovenije iznose 272,53 i 251:96
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d/1, tj. znatno su vede od najnizih otkupnih cijena. Jasno je samo po sebi da
tolike razlike u otkupnim cijenama predstavljaju ¢vrstu ekonomsku podlogu
za medurepublicki i medusektorski promet vina, narocito ako se ona doradu-
ju i prodaju po cijenama u dru$tvenom sektoru Slovenije.

Iz navedenih razlika takoder je vidljivo da je dru$tvenom sektoru u SR
Hrvatskoj ekonomski povoljnije nabavljati vino i grozde za preradu u privat-
nom sektoru Srbije i u oba sektora Makedonije nego vino u njenom privat-
nom sektoru.

Prava pak slika odnosa dobiva se ako se otkupne cijene groZda za prera-
du u oba sektora jednih republika usporede s otkupnim cijenama vina u dru-
$tvenom sektoru drugih republika.

Nabavi li drustveni sektor SR Slovenije ili Hrvatske grozde za preradu u
privatnom' sektoru Srbije ili Makedonije, preradi ga u svojim vinarijama i
proda kao vino, ostvarena razlika izmedu nabavne cijene grozda kao sirovine
i prodajne cijene vina po litri iznosi: u Sloveniji 306,67 i 302,46 d, u Hrvat-
skoj 147 i.142,8 d, a nabavi li grozde u druStvenom sektoru Makedonije razli-
ka iznosi u Sloveniji 285,22 d/l i u Hrvatskoj 125,55 d/l. Priznaju li se troskovi
transporta i prerade, razlike su ipak tako velike da upravo prisiljavaju na me-
durepubli¢ki i medusektorski promet grozda za preradu, a SR Sloveniju, koja
koristi ranije stedeni renome svojih vina, jo§ na njegov medurepublicki reek-
sport. U tome je korijen pojavi da se u dru$tvenim vinarijama Slovenije i Hr-
vatske preraduju velike koli¢ine grozda uvezenog iz Srbije i Makedonije i pa-
radoksalnoj: pojavi da ¢ak proizvodaé¢i grozda u drustvenom sektoru SR Hr-
vatsku prodaju grozde u Sloveniju, dok njene vinarije preraduju uvezeno gro-
?de iz drugih republika (primjer vinarije u Vivodini), ili da druStveni sektor
¢ak kréi vinograde, a susjedne vinarije preraduju uvezeno grozde iz drugih
republika (primjer s vinogradima u PZ Knin i vinarije u Drni$u). Tu je ujed-
no odgovor zadto je trziSte sjeverne Hrvatske preplavljeno svakojakim vini-
ma, ali najmanje njenima i zasto je SR Slovenija najvedi veletrgovac i reeks-
porter vina u Jugoslaviji.

Tako je velikim razlikama u otkupnim cijenama grozda za preradu i vi-
na izmedu republika i sektora stvorena ¢vrsta ekonomska podloga za medu-
republi¢ki i medusektorski promet, koji u uvjetima anarhi¢nog trzi$ta vina i
nedostaka kontrole proizvodnje i prometa, posebno zakonske zastite porije-
kla i kvalitete, direktno utjede na razvoj vinogradarstva u republikama uvoz-
nicama groZda za preradu i vina. Kada je rije¢ o SR Hrvatskoj, onda to zna-
¢i da se bez sredivanja trzi$ta vina ne moZe osigurati opstanak ni postojeceg,
a kamoli razvoj potrebnog suvremenog vinogradarstva, jer je postojeca situ-
acija na trzi$tu direktno uperena protiv njega.

2) PRODAINE CIJENE GROZPA ZA JELO I VINA U JUGOSLAVIJI
1952 — 1968. GODINE

Prodajnim cijenama, koje za potrosate predstavljaju nabavne cijene,
stvaraju se ekonomski odnosi u potro$nji, a odnosima otkupnih i prodajnih
cijena i odnosi izmedu proizvodaca i prodajnog trzista, koji se ocituju u u-
¢edéu proizvodada (otkupne cijene) u prodajnim cijenama.
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Nosilaca prometa (prometnih kanala) kao i prodajnih cijena ima vise.
Kod grozda za jelo to su trgovina na veliko i malo, a kod vina jos$ ugostitelj-
stvo. Zato je potrebno ispitati prodajne cijene po nosiocima prometa, njiho-
ve odnose i tendencije kretanja, te odnose izmedu prodajnih i otkupnih ci-
jena.

a) Prodajne cijene groida za jelo u Jugoslaviji 1952 — 1968. godine

Prema podacima statistike prodajne cijene grozda za jeloriznosile 'su kako
to pokazuje tabela 6. .

Tabela 6 — Prodajne cijene groida za jelo u Jugoslaviji 1952 — 1964. godine (ii/kg)

Godina. Trgovina na veliko Trgovina na. malo
1952. - : 41,9 421
1953. , : 40,1 ' 423 .

- 1954. ‘ i 57 60
1955. 45,6 w250
1956. : 77 : Co 79
1957. : : 71 - o 18
1958. . 57 -1
1959. - 51 71
1960. : 97 111
1961. 82 ' ) 122
1962. 75 102
1963. : 71 Lo 105

1964. ; ‘ 18 - « 130

Izvor: Jugoslavija 1945 — 1964., Statisti¢ki prilog.

Prodajne cijene grozda za jelo su opcenito. rasle, ali razli¢ito po nosioci-
ma prometa. Naime, cijene u trgovini. na malo rasle su brze od cijena u trgo-
vini na veliko i od otkupnih cijena, tako da se poveéavao disparitet izmedu
njih, i to prvenstveno na $tetu proizvodada, kao $to to pokazuju slijedeéi po-
daci:

Jednadzba trenda ¢ Stopa rasta (%)
Trgovina na veliko Yc = 46,219 + 3,122 X 5,07
Trgovina na malo Yc = 39,738 + 7,010 % 19,61

Ishodiste = 1952. godina
Jedinica Y—a = 1 dinar
Jedinica X—a = 1 godina

Cijena grozda za jelo u trgovini na malo rasla je po izvanredno visokoj
stopi, koja je bila daleko vi$a od stope rasta realnih primanja stanovni$tva,
ali je ujedno bila 3,87 puta vi$a od stope u trgovini na veliko i ¢ak 4,85 puta
viSa od stope rasta otkupne cijene (4,04%).
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Dakle, iako su otkupne cijene grozda za jelo u Jugoslaviji rasle, brie su
rasle cijene u trgovini na veliko, a najbrze su rasle cijene u trgovini na
malo. Tako se pevecavao disparitet cijena, i to izmedu otkupnih i prodajnih
cijena, te izmedu cijena u trgovini na veliko i trgovini na malo, iz ¢ega je re-
zultiralo opadajuce uée$ée proizvodaca. 3)

To je vidljivo iz prosje¢nik cijena po razdobljima.

Tabela 7 — Prosjecne cijene groZda za jelo u Jugoslaviji po razdobljima = (d'kg)

Cijena 1953/56. 1957/60. 1961/64. 1965/68.")
Otkupna 40,17 51,88 61,00 141,80
Veleprodajna 54,94 69,00 76,50 228,97
Maloprodajna 57,82 82,75 114,75 242,50

Razlika izmedu otkupne cijene i: (d kg)

Veleprodajne 14,75 17,12 15,50 87,17
Maloprodajne 17,65 - 30,87 53,75 100,70

Ucesce proizvodaca (%) u cijeni:

Veleprodajnoj 71,1 75,2 79,7 61,9
Maloprodajnoj 69,4 62,6 53,1 58,5

1) Odredeme na temelju vrijednosti i koli¢ine otkupa i prometa po godinama.

Usporedo su rasle razlike izmedu veleprodajne i maloprodajne cijene.

Opcenito se moze reéi da do porasta maloprodajnih cijena grozda za jelo
prvenstveno nije do$lo zbog porasta otkupnih cijena, ve¢ zbog porasta marzi
v trgovini. Zato se ni nuzna promjena tih odnosa ne moze traZiti na strani
proizvodaca.

b) Prodajne cijene vina u Jugoslaviji 1952 — 1968. godine

Zbog metodoloskih razloga, prodajne cijene vina analizirat ¢emo dvojako:
1) na temelju cijena iz statistike od 1952. do 1964. godine i 2) na temeiiu ci-
jena dobivenih dijeljenjem vrijednosti s koli¢inama prometa po nosiocima i
po godinama za razdoblje 1957 — 1968. godine. Navedene cijene u statistici
pokazuje tabela 8.

2) »Uleile proizvodala u maloprodainim cijenama oznafava prosjenu otkupnu cijenu podijeljenu
s maloprodajnom cijenom istog proizvoda.« (Dr Vladimir Stipeti¢: Razmatranja o jugsslaven-
skom trii¥tu prehrambenih proizvoda u razdoblju 1956 — 1961. godine, Ekonomski pregled
br, 10—11/1962, str. 824)
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Tabela 8 — Prodajne cijene vina u Jugoslaviji 1952 — 1964. godine

prema statistici (di)
Trgovina na Trgovina na
Godina veliko malo Ugostiteljstvo
1952. 56 77 131
1953. 95 116 169
1954. 84 . 112 172
1955. 95 123 186
1956. 97 128 204
1957. 119 143 231
1958. 118 171 279
1959. 81 160 288
1960. 107 134 274
1961. 144 178 359
1962. 127 199 422
1963. 130 198 441
1964. 125 204 475

Izvor: SZS: Jugoslavija 1945 — 1964. Statisti¢ki pregled.

Prodajne cijene vina u Jugoslaviji u navedenom razdoblju rasle su kod
svih nosilaca prometa, ali razli¢ito. Veleprodajna cijena rasla je brze od ot-
kupne, maloprodajna cijena rasla je brze od veleprodajne, a najbrze je rasla
cijena vina u ugostiteljstvu, koja je ionako najvisa. Tako se ponovo poveéa-
vao jaz izmedu otkupne i prodajnih cijena opdenito te izmedu cijena po no-
siocima prometa. To je vidljivo i iz slijedeé¢ih pokazatelja:

3

JednadzZba trenda Stopa rasta (%)
Trgovina na veliko Yc = 76,660 + 4,890 X 4,85
Trgovina na malo Yc = 92956 + 9,417 X 6,85
Ugostiteljstvo Yc = 109,791 +28,253 X 12,45

Ishodiste = 1952. godina
Jedinica Y-a = 1 dinar
Jedinica X-a = 1 godina

Stopa rasta veleprodajnih cijena vina bila je 1,52 puta viSa od stope ot-
kupnih cijena, maloprodajne cijene rasle su 2,15 puta brze od otkupnih i 1,41
puta brze od veleprodajnih cijena, a cijena vina u ugostiteljstvu rasla je 3,91
puta brze od otkupne, 2,56 puta brZe od veleprodajne i 1,82 puta brze od ma-
loprodajne cijene.

Takve tendencije kretanja cijena pogodovale su $irenju ilegalne trgovine
i direktne razmjene izmedu proizvodaca i potroSaa te preorijentaciji potro-
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$aca od opskrbe putem ugostiteljstva na opskrbu putem trgovine na malo.
To je i obja$njenje za nagli porast prometa vina u trgovini na malo i za sta-
gnaciju u ugostiteljstvu. Drugim rije¢ima, najviSe i najbrze rastuce cijene vi-
na u ugostiteljstvu bile su koénice njegova prometa.

Jo$ bolji pregled dobiva se usporedbom stvarnih prodajnih cijena dobi-
venih dijeljenjem vrijednosti s koli¢inom prometa po nosiocima. Tako je
ujedno moguca i usporedba izmedu stvarnih otkupnih sa stvarnim prodaj-
nim cijenama.

Prodajne cijene vina po nosiocima, kao i prosje¢na detaljisticka cijena,
rasla je od 1957. godine, ali ponovno razliito, iako su i same razli¢ite. Naj-
brze su rasle cijene u ugostiteljstvu i u trgovini na malo.

Tako se povedavao jaz izmedu proizvodaca i potro$aca, kao i jaz izmedu
pojedinih nosilaca prometa.

Razlike izmedu pojedinih cijena i promjene njihovih odnosa jo$ su vi-
dljivije iz prosje¢nih cijena po razdobljima (tabela 10).

Prosje¢na otkupna cijena vina je rasla, ali su rasle i prodajne cijene kod
svih nosilaca prometa, kao i prosje¢na detaljisti¢ka cijena (cijena u trgovini
na malo i ugostiteljstvu). Zato je rasla i apsolutna razlika izmedu otkupne i
prodajnih cijena.

Razlika izmedu otkupne i veleprodajne cijene vina (veletrgovacka marza)
kretala se izmedu 42,4 i 55,9% otkupne cijene, tako da su marZe u trgovini na
veliko bile prvi uzrok porasta prodajnih cijena vina.

Tabela 9 — Stvarne prodajne cijene vina u Jugoslaviji
1957 — 1968. godine*)

(d1)
Trgovina na Trgovina na  Ugostitelj-

Godina veliko malo stvo Detaljisticka1)
1957. 122,8 150,2 199,3 190,3
1958. 1393 170,6 230,2 2194
1959. 1215 148,6 216,9 205,2
1960. 121,5 145,1 213,5 196,8
1961. 150,7 1833 274,6 248,1
1962. 162,8 215,1 323,8 288,4
1963. 166,1 215,6 355,6 303,9
1964. 152,9 218,3 366,1 307,5
1965. 2271 301,0 430,8 3744
1966. 3329 4223 626,3 533,1
1967. 341,1 422,7 679,8 548,1
1968. 3288 461,2 729,1 598,9

*) Dobivene dijeljenjem vrijednosti s volumenom prometa.

1) .Ponderirana aritmetic¢ka sredina cijena u trgovini na malo i ugostiteljstvu.

Proratunano prema: Statisti¢ki bilten SZS br. 157, 186, 187, 226, 229, 256, 260,
299, 315, 330, 340, 377, 378, 413, 426, 467, 483, 532, 538, 587 i SGJ —
1969,
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Razlika izmedu otkupne i maloprodajne cijene vina bila je skoro jednaka
otkupnoj cijeni; iznosila je izmedu 86,1 i 89,7% otkupne cijene, zavisno od
razdoblja. Dakle, drugi i jo§ veéi uzrok porasta prodajnih cijena vina bio je
porast marzi u trgovini na malo.

Usporedo je rasla apsolutna i relativna razlika izmedu veleprodajnih i
maloprodajnih cijena. Tako se automatski stimulirao otkup vina putem trgo-
vine na malo od individualnih proizvodacéa, jer je on omogucdavao da se iz
bjegne sve veda veletrgovacka marZa.

Tabela 10 — Prosjecne otkupne i prodajne cijene vina u Jugoslaviji
po razdobljima

(am)
Cijena 1957/60. 1961/64. 1965/68.
Otkupna 80,95 118,32 215,82
Veleprodajna 126,27 158,12 307,47
Maloprodajna 153,62 208,07 401,80
Ugostiteljska 213,97 330,02 616,50
Detaljisticka 202,92 286,97 513,62

Apsolutna razlika (d) izmedu otkupne cijene i:

Veleprodajne 45,32 39,80 91,65
Maloprodajne 72,67 89,75 185,98
Ugostiteljske 133,02 211,70 400,68
Detaljisti¢ke 121,97 168,65 297,80

Uce§ce proizvodaca (%) u cijeni:

Veleprodajnoj 64,1 74,8 70,1
Maloprodajnoj 52,6 56,8 53,7
Ugostiteljskoj 37,8 358 35,0
Detaljisti¢koj 39,8 41,2 42,0

Odatle i porast u statistici neobuhvacenog otkupa (nabave) vina putem
trgovine na malo od individualnih proizvodaca, koji zauzima sve veci dio pro-
meta u trgovini na malo.

Najveéa razlika postoji izmedu otkupne cijene i cijene vina u ugostitelj-
stvu. U svim promatranim razdobljima ona je veéa od otkupne cijene, a izno-
sila je izmedu 133,02 i 400,68 d)l, odnosno bila je veca od otkupne cijene
1,64 — 1,85 puta.

Cijena vina u ugostiteljstvu rasla je ¢ak brZe od nominalnih primanja za-
poslenih u privredi, tako da je kupovna mo¢ stanovni$tva za vino u ugosti-
teljstvu opadala,
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Porast razlike izmedu prodajnih cijena u korist cijene u ugostiteljstvu
kocio je njegov promet i u jo$ vecoj mjeri nego trgovinu na malo prisiljavao
ga na nabavu vina direktno od individualnih proizvodaca, jer je ugostiteljstvo
na taj nain pored S$ireg izbora vina izbjegavalo i prisvajalo veletrgovatku
marzu. ,

Veliki i rastuéi disparitet cijena pogorSavao je ekonomski polozaj proiz-
vodaca na trzistu, stvarao je sve nepovoljniji odnos izmedu domaéeg trzista
i v1nogradars¢va zatim izmedu pojedinih nosilaca prometa, kao i izmedu pro-
izvodaca i potrosaca.

Tako je ve¢ cijenama poremecdeno domade trzi§te vina, jer velike razlike
u cijenama omoguduju brojne $pekulacije i zadovoljavaju brojne ekonomske
interese.

UceSée proizvodaca (otkupne cijene) u prodajnim cijenama vina u Jugo-
slaviji opcenito je nisko; u trgovini na veliko i na malo u 1965./68. godini ono
je smanjeno u odnosu na 1961/64, u cijeni vina u ugostiteljstvu ono je najnize
i stalno opada, a nisko je i u prosje¢noj detaljisti¢koj cijeni. Marza u trgovini
na veliko 1965/68. godine zauzimala je 29,9%, uce$ée proizvodada u malopro-
dajnoj cijeni iznosi nes$to iznad 50%, u cijeni u ugostiteljstvu tek nesto vise
od jedne trecine, a u prosjecnoj detaljistickoj cijeni samo oko 40%. Uzimaju-
¢i u obzir i porez na promet vina proizvodaca, to je uceSée do 1961/64. godine
bilo jo$ nize.

Odatle je vidljivo da u prodajnim cijenama vina u Jugoslaviji otkupna ci-
jena zauzimia maiu siavku, 0anosno daa porast otkupnin cljena nije glavni
razlog porasiu prodajnii cljena vinu.

Odatle proizlaze dva bitna zakljucka. To su:

1) da se smanjivanje postojecih velikih dispariteta cijena moze prven-
stveno posti€i na racun prodajnih cijena, odnosno na racun marzi u trgovini
i ugostiteljstvu i na njih vezanih drustvenih obaveza (poreza na promet),

2) da se na strani proizvodada, odnosno u otkupnim cijenama ili u tros-
kovima proizvodnje grozda i vina ne mogu ni traziti ni naéi rjeSenja za ot-
klanjanje velikih i rastucih dispariteta cijena.

Iako, dakle, modernizacija vinogradarstva i vinarstva moZe imati znacaj-
ne efekte u troskovima (cijeni kostanja), ti efekti ni izdaleka ne mogu biti
takvi da bi znacajnije otklonili velike disparitete cijena. Dok otkupna cijena
vina zauzima malen dio prodajnih cijena, otklanjanje dispariteta cijena mo-
gude je prvenstveno na strani prodajnih cijena. Razlike u cijenama su tako
velike da je kod istih prodajnih cijena mogude znatno povedati otkupne ci-
jene vina, odnosno da je kod istih otkupnih cijena mogude znatno smanjiti
prodajne cijene vina. Buduci da postojede niske otkupne cijene ne osigura-
vaju rentabilnu proizvodnju, to je otklanjanje dispariteta cijena mogude samo
na prvi nacin, tj. povedanjem otkupnih cijena, ili kombinirano, povedanjem
otkupnih i smanjenjem prodajnih cijena.

Dakle, ¢vorni problem jugoslavenskog vinogradarstva ne nalazi se na stra-
ni proizvodnje, ve¢ na trziStu, i to u nepovoljnim odnosima cijena. Zato ot-
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klanjanje neodrzivih odnosa cijena i popravljanje ekonomskog poloZaja pro-
izvodala (vinogradarstva) predstavlja »conditio sine qua non« jugoslavenskog
vinogradarstva. To vrijedi utoliko vie $to nikakva modernizacija vinogradar-
stva ne moze znacajnije popraviti taj polozaj.

Drugim rije¢ima, iako je modernizacija vinogradarstva i vinarstva potre-
bna i opravdana iz mnogih razloga, prvenstvno zbog sve manje raspoloZive
i sve skuplje radne snage u poljoprivredi, bilo bi potpuno pogreino misliti
da se njom moZe popraviti neodrziv ekonomski poloZaj proizvoda¢a, odnosno
'vinogradarstva, jer je on stvoren prvenstveno nepovoljnim odnosima cijena
na trziStu.

Moramo istaéi da na tu elementarnu i veé¢ davno prisutnu pojavu kod nas
nitko ne ukazuje, tako da izgleda kao da proizvoda¢ ne postoji, odnosno da
je on najmanje vazan ¢inilac, iako je primaran. Bez proizvodada, i to eko-
nomski sposobnog i zainteresiranog, ne moze se odrZavati ni postojeée, a ka-
moli stimulirati novo, suvremeno vinogradarstvo.

3) ZAKLJ UCCI

a) Otkupne cijene groZda i vina u Jugoslaviji sporo su rasle i nisu bile
uskladene,

b) Otkupne cijene groZda i vina bitno su razli¢ite po republikama i sek-
torima, $to u uvjetima nesredenog domadeg trZi$ta i pomanjkanja zakonske
zadtite porijekla i kvalitete vina stimulira medurepubli¢ki i medusektorski
promet grozda za preradu i vina, tako da se na njima razvio »business« veli-
kih razmjera, ali business koji je direktno uperen protiv vinogradarstva u
republikama uvoznicama, N

c) Prodajne cijene grozda i vina u Jugoslaviji brzo su rasle, ali razli¢ito

po nosiocima prometa, a opcenito su rasle brze od otkupnih cijena. Tako se
povecavao disparitet cijena i pogorsavao ekonomski polozaj proizvodaa na
trzistu, 3to je imalo niz negativnih posljedica,
' d) Otklanjanje postojedih dispariteta cijena ne moze se postiéi sniZava-
njem troSkova proizvodnje, odnosno modernizacijom vinogradarstva, veé po-
vecavanjem otkupnih ili povedavanjem otkupnih uz smanjivanje prodajnih
cijena. .



