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ODNOSI, TENDENCIJE I CIJENE U JUGOSLAVENSKOM
IZVOZU VINOGRADARSKIH PROIZVODA

UvoD

Analiza odnosa i tendencija u jugoslavenskom izvozu vinogradarskih pro-
izvoda potrebna je iz vi$e razloga. Prije svega treba ispitati osnovne tenden-
cije kretanja izvoza po visini i vrstama proizvoda i tako odrediti struktur-
ne promjene u njenom izvozu. Ona takoder omoguduje da se odrede odnosi
izmedu proizvodnje i izvoza tj. stupanj uklapanja u medunarodnu podjelu
rada, kao i mjesto i ulogu Jugoslavije u svjetskom i evropskom izvozu.
Nadalje, u uvjetima sve razvijenije medunarodne podjele rada i sve veéih
zahtjeva koje ona postavlja, takva analiza potrebna je za odredivanje pro-
izvodne orijentacije vinogradarstva.

Da bi naSa analiza bila §to potpunija, podijelili smo je u dva dijela;
na razdoblje 1930—1939. i 1946—1965. godine. Tako ne samo da postaje pre-
glednija, ve¢ omogucuje dono$enje potpunijih opdih zakljucaka.

A) JUGOSLAVENSKT IZVOZ VINOGRADARSKIH PROIZVODA
1930—1939. GODINE

Predratni jugoslavenski izvoz karakteriziraju velike promjene u volu-
menu, posebno u izvozu vina, kao i razli¢ita kretanja u izvozu vina i stol-
nog grazda (tabela 1).

Najveci izvoz vina u navedenom razdoblju ostvaren je 1931. godine —
1.707,1 vagon. On se naglo smanjivao do 1935. godine, kad je iznosio svega
114 vagona, da bi zatim neznatno rastao do 1938. i naglo se povedao u
1939. godini.

Izvoz sfolnog grozda, iako je znatno varirao, opcenito je rastao i bio
stabilniji, $toviSe, povecavao se i onda, kad je izvoz vina opadao. Tako je
od 1934. do 1938. godine — ionako malen — izvoz stolnog grozda po koli-
¢ini bio vedi od izvoza vina (Graf. br. 1).

Najmanji izvoz stolnog grozda ostvaren je 1933, a najveéi 1936. godine.

Na bazi 1930/34. indeks izvoza vina 1934/38. iznosi svega 19,5, a 1935/39.
godine 40,1. Nasuprot, na istoj bazi odredeni indeksi izvoza stolnog grozda
iznose 147,6 i 145,6.

Najmanji izvoz vina u predratnoj Jugoslaviji ostvaren je 1934/38. go-
dine, tj. u jeku velike eckonomske krize. Tada je u prosjeku iznosio svega
168,3 vagona, Sto prakticki znadi da je Jugoslavija bila eliminirana s vanj-
skog trzista.
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Izvoz stolnog grozda, medutim, ni u jeku najvece krize nije opadao, ve¢
rastao, a to znac¢i da je bio znatno sigurniji i stabilniji od izvoza vina. Osim
navedenih indeksa to potvrduju koeficijenti varijacija, koji na bazi pro-
sjeka 1930/39. godine iznose: vino — 909/, stolno grozde — 35,4%.

Predratni jugoslavenski vinogradarski izvoz bio je nestabilan u toj
mjeri da koeficijenti varijacija prelaze granicu statistiCke opravdanosti. To
zna¢i da izvoz nije bio odreden proizvodnjom, ve¢ iskljucivo stanjem vanj-
skog trzista, na kojem je uloga Jugoslavije bila beznacajna.
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Tabela 1. — Izvoz groZda i vina u staroj Jugoslaviji 1930—1939. godine

) (kg)
Godina Grozde (kg) Vinot) (kg)
1930. 3,970.600 - 12,400.209
1931. 2,387.200 17,071.304
1932. 3,123.900 9,316.346
1933. 960.000 3,011.165
1934, 3,561.239 1,265.586
1935. 5,221.939 1,140.293
1936. 5,278.378 1,840.778
1937. 2,771.325 1,578.368
1938. 3,837.061 2,591.355
1939. 3,280.420 10,137.714
¢ 1930/34. 2,800.604 8,613.922
¢ 1934/38. 4,133.988 1,683.276
¢. 1935/39. 4,077.825 3,457.701

1) Odbijeno vino od voca i jagoda.

Izvori:  Ministarstvo poljoprivrede: Poljoprivredna godi$nja statistika 1933—1939.
Ministarstvo finansija — odeljenje carina; Statistika spoljne ' trgovine
Kraljevine Jugoslavije za 1939. godinu.

Drugim rije¢ima, izvoz tada nije predstavljao oslonac za razvoj jugo-
slavenskom vinogradarstvu. To posebno vrijedi za izvoz vina.

U odnosu na ukupnu proizvodnju, izvoz vina i stolnog grozda bio je
beznadajan. U prosjeku 1930/34. i 1935/39. godine iznosio je: vino — 2,59
i 0,99, stolno grozde 0,49, i 0,5%. U prosjeku 1930/39. izvezeno je svega
1,7°/y proizvodnje vina i 0,59/y ukupne proizvodnje grozda, tako da je izvoz
predstavljao marginalnu veli¢inu.

Analiza predratnog izvoza otkriva:

1) da je izvoz vina i stolnog grozda u Jugoslaviji bio malen apsolutno
i relativno,

2) da je izvoz vina bio veoma nestabilan i nesiguran,

3) da je izvoz stolnog grozda takoder bio nestabilan, ali znatno sta-
bilniji od izvoza vina,

4) da vanjsko trziste nije predstavljalo znacajniji i sigurniji oslonac
za razvoj vinogradarstva.

B) JUGOSLAVENSKI VINOGRADARSKI IZVOZ 1946—1965. GOD.

U poslijeratnom jugoslavenskom vinogradarskom izvozu dogodile su
se znacajne promjene. Izvoz vina opdéenito je porastao, posebno izmedu
1954. i 1958. godine, izvoz stolnog grozda takoder raste, a izvozi se i vinski
destilat (inace proizvod dobiven preradom vina), €iji je izvoz bio narocito
velik u pojedinim godinama. Izvoz vinskog destilata predstavlja indirektan
izvoz vina.

1) UKUPAN JUGOSLAVENSKI IZVOZ VINOGRADARSKIH PROIZVODA
1946—1965. GODINE

Poslijeratni izvoz vina takoder je bio veoma nestabilan. U odnosu na
1946. naglo je povecan veé 1947. godine, da bi zatim opadao do 1949, po-
novno se naglo povecao 1950. i jos brze opadao do 1952. godine, opet je
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rastao do 1958, kad je bio maksimalan, da bi do 1961. ponovno uslijedio
pad. Od tada je relativno stabilan.

Najvedi poslijeratni i dosad najveci evidentirani izvoz vina uopde, Ju-
goslavija je ostvarila 1958. godine.

Izvoz stolnog groida poceo je 1947. godine i — mada je znatno odstu-
pao po godinama — opcenito se povedavao, a bio je znatno stabilniji od
izvoza vina. Znacajno je da se najveci padovi u izvozu stolnog grozda podu-
daraju s nerodnim godinama.

Izvoz vinskog destilata bio je veoma nestabilan. Naglo je rastao do
1948. godine, kad je dosegao poslijeratni maksimum. Razlog tome bio je
velik izvoz u SSSR, koji je 1946/49. godine zauzimao 93,5%% ukupnog jugo-
slavenskog izvoza. U 1949. godini uvoz u SSSR-u je prestao, pa je jugosla-
venski izvoz naglo smanjen, a bio je neznatan do 1954. godine, da bi u
1955. i prestao. Zbog velikog uvoza u SR Njemacku, u 1956. godini naglo
je povecan jugoslavenski izvoz, da bi do 1958. godine ponovno uslijedio ve-
lik pad, zatim u 1959. nagli porast, do 1962. opet pad i u 1963. ponovni
porast. Tako se izvoz vinskog destilata iz Jugoslavije u pojedinim godi-
nama naglo povecava i zatim opada, $to znadi da je iskljudivo zavisan od
stanja na vanjskom trziStu.

Tabela 2 — Jugoslavenski vinogradarski izvoz 1946—1965. god.

Godina Grozde Vino ukupno Vinski destilat
(q) (hl) (@)
1946. — 61.9100 1.370
1947. 17.740 168.245Y 22.810
1948. 33.930 175.177V 68.180
1949. 65.098 155.8619 1.659
1950. 44780 304.259 1.042
1951. 93.631 151.246 142
1952. 81.153 69.248 434
1953. 72.965 99.451 422
1954. 49.241 159.469 710
1955. 62.160 254.623 692)
1956. 59.659 470.564 10.233
1957. 108.810 668.965 5.371
1958. 106.513 853.307 615
1959. 113.675 432.617 39.526
1960. 91.098 543.146 7913
1961. 59.495 388.688 2.737
1962. 124.347 502.010 1.137
1963. 122.828 434.598 18.476
1964. 166.839 496.062 20.975
1965. 153.920 398.755 12.867
¢ 1946/50. 32.309 (177.090) 19.012
@ 1951/55. 71.830 146.808 342
¢ 1956/60. 95.951 593.720 12.732
¢ 1961/65. 125.486 444.024 11.238

1) Do 1949. godine izvoz vina iskazan je u g, 2) Mistela.
Izvori: Statistika spoljne trgovine (FN) SFR Jugoslavije 1946—1965. godine.
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GRAFIKON BR. 2.
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Razlike u kretanju izvoza po proizvodima vidljive su i iz petogodis-
njih prosjeka i na bazi njih odredenih indeksa.

Izvoz stolnog grozda u prosjecima pokazuje tendenciju porasta, mada
je u 1946/50. bio manji od izvoza u 1935/39. godini.

Na bazi 1946/60. indeksi izvoza stolnog grozda 1951/55, 1956/60. i 1961/65.
godine iznose: 222,3, 296,9 i 388,3, vina 82,9, 335,2 i 250,7 i vinskog destilata
1,8, 69,6 i 68,0.

Izvoz stolnog grozda u prosjeku stalno raste, izvoz vina brZe raste
i opada, a najbrze raste i opada izvoz vinskog destilata.

Na bazi prosje¢nog izvoza 1951/60. godine, koeficijenti varijacija izvo-
za iznose: stolno grozde — 2549, vino — 68,19, dok je varijabilnost iz-
voza vinskog destilata tako velika da se ne moze izmjeriti.

Poslijeratni izvoz stolnog grozda i vina stabilniji je od predratnog,
jer su koeficijenti varijacije manji, ali je jos uvijek veoma nestabilan.
To posebno vrijedi za izvoz vina i vinskog destilata.
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Koeficijent varijacija u izvozu stolnog grozda 1951/60. godine bio je
2,86 puta manji od koeficijenta u izvozu vina i nalazio se u statistiCki
opravdanim granicama, dok je varijabilnost izvoza vina tako velika da
statisticki nije opravdana.

To je odraz ne samo (ne) stabilnosti vanjskog trziSta po proizvodima,
ve¢ polozaja Jugoslavije na vanjskom trziStu i odnosa koji postoje izme-
du proizvodnje i izvoza.

Stabilniji izvoz stolnog grozda dokazuje, naime, da je ne samo stabil-
nije vanjskog trziSte za taj proizvod, ve¢ da izvoz stolnog grozda zavisi
o proizvodnji. To, nadalje, zna¢i da volumen izvoza zavisi o volumenu
proizvodnje stolnog grozda, tj. da mijenjajuéi proizvodnju Jugoslavija
moze aktivno utjecati na izvoz tog proizvoda.

Velika nestabilnost izvoza vina, naprotiv, dokazuje ne samo da je
vanjsko trziste tog proizvoda veoma nestabilno i nesigurno, veé¢ i da izvoz
ne zavisi o proizvodnji vina. Drugim rije¢ima, jugoslavenski izvoz vina ni-
je funkcija proizvodnje, ve¢ stanja na vanjskom trzi§tu, na kojem se
zbivaju velike kratkoro¢ne promjene. Zato samo porastom proizvodnje
Jugoslavija ne moze povecavati izvoz vina, tako da je njena uloga u po-
gledu volumena izvoza pasivna.

Izvoz vinskog destilata iskljuéivo je odreden stanjem trziSta, tj. pro-
izvodnja ne odreduje volumen izvoza, ve¢ mogucnosti izvoza odreduju
proizvodnju (preradu) vinskog destilata.

U odnosu na proizvodnju, poslijeratni izvoz stolnog grozda i vina je
relativno malen, iako je jugoslavenski izvoz vina relativno velik, ako se
usporedi s izvozom u drugim zemljama.

Godine 1951/55, 1956/60. i 1961/65. u prosjeku je izvezeno: 0,8, 1,08
i 1,19/ ukupne proizvodnje grozda i 3,46, 14,02 i 8,439/, proizvodnje vina.

Jugoslavenski izvoz stolnog grozda i vina malen je u odnosu na pro-
izvodnju, §to znadi da se oslenac za razvoj vinogradarstva nalazi u doma-
cem trzistu.

Analiza poslijeratnog jugoslavenskog vinogradarskog izvoza tako ot-
kriva: R

1) da je izvoz stolnog grozda stabilniji od izvoza vina i da ima stalnu
teﬁdenciju porasta,

2) da uloga Jugoslavije u izvozu stolnog grozda moze biti aktivna,
jer taj izvoz zavisi o proizvodnji,

3) da je izvoz vina veoma nestabilan i prvenstveno odreden stanjem
na vanjskom trzi$tu, zbog Cega je podreden kratkoroénim promjenama,

4) da usporedno s povedanjem proizvodnje Jugoslavija ne moze po-
veéavati i izvoz vina, tako da je njena uloga u pogledu volumena izvoza
vina pasivna,

5) da proizvodnja i izvoz vinskog destilata iskljuivo zavise o tre-
nutnom stanju na vanjskom trzistu,
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6) da je vanjsko trziSte veoma slab i nesiguran oslonac za razvoj
na$eg vinogradarstva, zbog ¢ega osnovicu za njegov razvoj mora pred-
stavljati domace trziste.

Sto se ti¢e tendencija kretanja i nestabilnosti izvoza stolnog grozda
i vina, jednake rezultate dala je i analiza predratnog izvoza.

Prema tome, relativna stabilnost i tendencija porasta izvoza stolnog
grozda u Jugoslaviji, kao i velika nestabilnost i nesigurnost izvoza vina,
nisu nove ni slucajne, veé stare i stalno prisutne pojave.

2) Promjene u strukturi jugoslavenskog izvoza vina po tipovima i
namjenama 1946—1965. godine

Dok se stolno grozde i vinski destilat mogu shvatiti kao homogeni
proizvodi, vino predstavlja agregat, sastavljen od razli¢itih tipova i nam-
jena. Stoga nije dovoljno analizirati samo kretanje ukupnog izvoza vina
veé i izvoza po tipovima i namjenama. Sa stanoviSta Jugoslavije to je
potrebno utoliko viSe, §to se osim volumena mijenja i struktura izvoza
vina i $to je ranija analiza pokazala da je uloga Jugoslavije u pogledu
volumena izvoza pasivna.

Analiza je olak$ana time $to, naro¢ito od 1953. godine, postoje odgo-
varajuéi podaci, mada nije mogude sastaviti sve serije za cijelo poslijerat-
no razdoblje. Za predratno razdoblje takvih podataka nema.

Jugoslavenski izvoz vina po tipovima i namjeni od 1946. do 1965. godi-
ne prezentira Tabela 3.

U prvim poratnim godinam iskljucivo su se izvozila obi¢na vina. Ne-
znatni izvoz kvalitetnih i desertnih vina poceo je u 1948. godini, ali se
brzo povecavao.

Stolno vino u bocama pocelo se izvoziti 1953, a vino za kriZanje tek
1954. godine. Izvoz vina za industrijsku preradu (upotrebu) poceo je
1950. godine.

Usporeduju li se serije podataka — od 1953. godine, moZe se reci
slijedece:

Izvoz obi¢nih vina bio je veoma nestabilan i od 1958. godine ima
tendenciju opadanja. Izvoz kvalitetnih i desertnih vina u agregatu rastao
je do 1958. godine, ali nakon nje pokazuje najmanje promjene. Drugim
rije¢ima, on je najstabilniji. :

Medutim, izrazenu tendenciju porasta ima samo izvoz kvalitetnih
vina, dok izvoz desertnih vina ve¢ od 1957. godine opada.

Izvoz stolnih vina u bocama opéenito je malen i nestabilan, a ‘u
globalu se povecava.

Izvoz vina za krizanje je beznacajan u svim godinama, a u pojedinim
godinama ¢ak ga i nema. Pored toga je i nestabilan.

Izvoz vina za industrijsku preradu povecavao se od 1954. do 1958.
godine, kad je ne samo bio maksimalan, ve¢ i najvedi izmedu svih tipova,

ali od tada naglo opada. Izvoz tog vina je nestabilan, ali je u prosjeku
relativno velik. o
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Tabela 3 — Jugoslavenski izvoz vina po tipovima i namjeni 1946—1965. god.

. . (hl)
Godina Ukupno Vino obi¢no Ukupno Kvalitetnoi desertnot) Vino stolno Vino za  Vino za industrij.

Kvalitetno Desertno u bocama krizanje preradu
1946. 61.910 61.910 — — — — — —
1947. 188.245 188.245 — — — - — —_
1948. 175.177 168.327 6.850 o = — — —
1949. 155.861 121.668 34.193 s . o — — —
1950. 304.259 166,840 122.284 e & < — — 15.495
1951. 151,246 63.074 78.289 = S — — 9.883
1952. 69.248 26.647 42.177 Foe . — — 424
1953. 99.451 38.816 58.867 7.154 51.713 517 — —
1954. 159.469 26.978 122.392 48.026 74.366 2.828 160 7.109
1955. 254.623 58.788 160.904 89.266 71.637 4.642 2492 27.796
1956. 470.564 100.732 270.597 132.291 138.306 4.129 3.330 91.774
1957. 668.965 108.876 303.410 155.269 148.14¢ 1.619 3.032 252.027
1958. 853.307 199.802 260.301 151.919 103.382 3.167 24.722 365.313
1959. 432.617 66.276 202.833 105.980 96.853 3.228 3432 156.846
1960. 543.146 98.563 244291 146.728 97.563 10.470 2.548 187.272
1961. 388.688 58.884 172.341 113.412 58.929 5.352 1.534 150.574
1962. 502.010 135.369 226.630 186.345 40.235 4.338 290 135.383
1963. 434.598 43.387 318.899 284.413 34.486 5.275 —— 67.037
1964. 496.062 51.524 293.424 240.955 52.469 17.459 3.249 130.406
1965. 398.755 35.028 260.168 210.976 49.192 26.530 1.405 75.624

1) Do 1949. godine obuhvaden je ukupan izvoz kvalitetnih, desertnih, i pjenusavih vina, a od 1950.

vina.

Izvori: Statistika spoljne trgovine (FN) SFR Jugoslavije 1946—1965. godine.

do 1953. godine kvalitetnih i desertnih
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Opéenito uzevsi, struktura jugoslavenskog izvoza vina do 1958. godine
mijenjala se u korist vina za industrijsku preradu, a zatim u korist kvali-
tetnih vina.

Struktura izvoza vina po lipovima i namjeni i njene promjene vidlji-
ve su iz petogodisnjih prosjeka.

Godine 1956/60. relativno najveéi bio je izvoz vina za industrijsku
preradu, koji je zauzimao viSe od jedne tre¢ine ukupnog izvoza. Na dru-
gom mjestu bila su kvalitetna vina, na treCem desertna i na cetvrtom
obi¢na vina. Izvoz stolnih vina u bocama i vina za kriZanje i po koli¢ini
i po uceséu bio je beznacajan.

Takva struktura izvoza bila je izrazito nepovoljna.

U 1961/65. godini doslo je do znatnih promjena u strukturi izvoza.
Ukupan izvoz je smanjen, dok je izvoz kvalitetnih i stolnih vina u bocama
apsolutno i relativno povecan.

Smanjen je izvoz obi¢nih i desertnih vina i vina za kriZanje, kao i vi-
na za industrijsku preradu.

Medutim, u&edée stolnih vina u bocama i dalje je maleno, a vina za
krizanje samo simboli¢no, dok su vina za industrijsku preradu i dalje
zauzimala ¢etvrtinu ukupnog izvoza (Grafikon br. 3).

GRAFIKON BR. 3.
STRUKTURA JUGOSLAYENSKOG 1ZVOZA

VINA PO TIPOVIMA

1956/60- 1961/65.
TUMACG:
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U tom smislu mo¥e se reéi da je struktura jugoslavenskog izvoza
vina u 1961/65. godini poboljsana, ali da je i nadalje ostala nepovoljna.
To posebno vrijedi za visoko uceSce vina za industrijsku preradu i u
odnosu na strukturu izvoza iz drugih zemalja. Tako je u Francuskoj
1956/60. godine izvoz buteljiranih vina (uklju¢ujuc¢i Sampanjac, desertna
i likerska vina u bocama) zauzimamo Cak 18,79 ukupnog izvoza, dok je
izvoz vina za industrijsku preradu zauzimao svega 8,8% ukupnog i 12,3%
direktnog izvoza. U Jugoslaviji je, nasuprot, u bocama izvezeno svega
0,769/, a vina za preradu zauzimala su ¢ak 35,47%/ direktnog izvoza.

Jugoslavija je u vecoj mjeri orijentirana na izvoz nekvalitetnih vina,
dok je izvoz vina u bocama neznatan.

Posebno treba ista¢i da je izvoz vina za krizanje u ukupnom jugo-
slavenskom izvozu beznaajan, jer je 1956/60. godine, tj. u vrijeme mak-
simalnog izvoza, zauzimao svega 1,25%, a 1961/65. godine simboli¢nih

Tabela 4 — Koli¢ina i struktura jugoslavenskog izvoza vina po tipovima
1956/60. i 1961/65. godine
Tip vina Koli¢ina — hl Struktura — %
1956/60. 1961/65. 1956/60.  1961/65.

Vino obi¢no 114.850 64.838 19,34 14,60
Kvalitetno 138.437 207.220 23,31 46,67
Desertno 117.849 47.072 19,84 10,60
Stolno u bocama 4522 11.791 0,76 2,65
Vino za krizanje 7.413 1.295 1,25 0,29
Vino za ind. preradu 210.646 111.805 35,47 25,18
Ukupno 593.720 444.025 100,00 100,00

0,299/ Drugim rije¢ima, vina za krizanje u jugoslavenskom izvozu ne samo
da ne zauzimaju veéi dio, vec predstavljaju marginalnu velic¢inu. Ova je
konstatacija narocito znacajna sa stanovista potrebne orijentacije u pro-
izvodnji vina.

Struktura izvoza vina po tipovima i namjeni znaCajna je s jo$ jednog
aspekta. Ona, naime, omogucuje da se odrede izvozne cijene vina po ti-
povima i namjeni i tako odredi relativna ekonomska efikasnost njihova
izvoza, a izvozne cijene stavljene u odnos s domadim otkupnim i prodaj-
nim cijenama (prosjecnim cijenama u trgovini na malo i ugostiteljstvu)
omoguéuju da se ispitaju odnosi izmedu domaceg trziSta i izvoza.

C) IZVOZNE CIJENE VINOGRADARSKIH PROIZVODA

Izvozne cijene vinogradarskih proizvoda ispitat ¢emo za razdoblje
1960—1964. godine, da bi ih mogli usporediti s domaéim otkupnim i pro-
dajnim cijenama. Naime, u 1965. godini doslo je do izmjene pariteta dina-
ra, tako da je ova godina neusporediva.
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1) Prosje¢ne izvozne cijene vinogradarski proizvoda i uvozna cijena suhog grozda
1960/64. godine

Na bazi USA dolar — 750 dinara, prosje¢ne izvozne cijene glavnih
vinogradarskih proizvoda i uvozna cijena suhog grozda 1960/64. godine
iznosile su:

Tabela 5 — Izvozne cijene vinogradarskih proizvoda i uvozna cijena
suhog groida u Jugoslaviji — @ 1960/64. godine (USA dolar — 750 din.)
Proizvod Cijena Indeksi

din/kg/1 i 4 3
Stolno grozde — kg 77,57 100,0 70,9 36,3
Vino ukupno — 1 109,27 140,8 100,0 51,1
Vinski destilat — 1 214,05 2759 195,8 100,1
Suho grozde — kg 213,69 275,4 195,5 100,0

1) Stolno grozde = 100, 2) Vino = 100, 3) Suho grozde = 100

Na bazi izvozne cijene stolnog grozda, cijena vina u prosjeku je bila
viga za 40,80/,, a uvozna cijena suhog grozda za 175,4%.

Na bazi izvozne cijene vina, cijena stolnog grozda iznosila je 70,9,
cijena vinskog destilata bila je vi$a za svega 958%, a za uvoz 1 kg suhog
grozda trebalo je izvesti 1,955 1 vina.

Na bazi uvozne cijene suhog grozda, izvozna cijena stolnog grozda iz-
nosila je 36,3%, a cijena vina 51,19/o.

Opéenito, dakle, izvozna cijena vina bila je visa od cijene stolnog
grozda, cijena vinskog destilata bila je viSa od cijene vina, a uvozna ci-
. jena suhog grozda bila je viSa od izvoznih cijena stolnog grozda i vina.

Medutim, ako se navedeni odnosi cijena usporede s tehnoloskim od-
nosima u preradi, dolazi se do kapitalnih zaklju¢aka o relativnoj efikas-
nosti izvoza pojedinih proizvoda i o ekonomskoj opravdanosti uvoza su-
hog grozda.

Na bazi randmana od 599, koliko iznosi u domacoj preradi u Jugo-
slaviji, za litru vina potrebno je preraditi 1,695 kg grozda. Ne racunajuci
tro§kove prerade, cijena vina morala bi biti za 69,5% via od cijene stol-
nog grozda, da bi se ostvarila ista efikasnost izvoza. Medutim, cijena vina
vida je za svega 40,89y, a to znaci da je izvoz vina nerentabilan u odnosu
na izvoz stolnog grozda.

Na bazi vina od 10% vol. alkohola i vinskog destilata od 40%, vol.
alkohola, za litru vinskog destilata potrebno je preraditi 4 1 vina. Ne ra-
¢unajuéi opet troSkove prerade, izvozna cijena vinskog destilata morala
bi biti visa od cijene vina &etiri puta, da bi se s njom izjednacila. Raz-
lika iznosi svega 95,89/, u korist vinskog destilata, Sto zna¢i da je njegov
izvoz nerentabilan u odnosu na izvoz vina.

Uvozna cijena suhog grozda 1960/64. godine bila je 2,754 puta visa
od izvozne cijene stolnog grozda. U preradi suho prema svjezem grozdu
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stoji u odnosu kao 1:3,5. Dakle, uvoz suhog grozda bio bi opravdan da je
njegova uvozna cijena 3,5 puta viSsa od izvozne cijene stolnog grozda. Ona
je, medutim, niza od tehnoloS8kog odnosa u preradi, i to bez troskova
prerade.

Zato je uvoz suhog grozda u Jugoslaviji ekonomski opravdan, a doma-
¢a proizvodnja tog grozda, iako tehnoloski moguda, ekonomski je neodrzi-
va, i to veé sa stanovi$ta izvoznih cijena stolnog grozda, ne racunajuci
tro§kove prerade i potrebne investicije u malene preradivacke kapacitete.

Doda 1li se tome da u izvozu stolnog grozda Jugoslavija postize naj-
nize cijene izmedu svih glavnih vinogradarskih zemalja Evrope i da su
domace prodajne cijene viSe od izvoznih, nerentabilnost proizvodnje suhog
grozda jo$ se povecava, a izvoz suhog grozda iz Jugoslavije postaje nemo-
gué bez obilnih subvencija.

Zato su neopravdane bilo kakve investicije u proizvodnju suhog groz-
da u Jugoslaviji, a ekonomski gledano, neodrziva je tvrdnja kako je pot-
rebno »... da ne propustimo ni jednu moguénost za proucavanje uslo-
va proizvodnje suvog grozda u nasoj zemlji. Ovo utoliko pre Sto je Ju-
goslavija uvoznik ovog artikla, koji nam nepotrebno optereduje devizni
fond.«t)

2) Izvozne i domade cijene vinogradarskih proizvoda u Jugoslaviji 1960/64. godine

Odnosi izmedu izvoznih i domacih cijena odrzavaju ekonomske od-
nose izmedu vanjskog i domadeg trzista i daju odgovor na pitanje, da li
je i u kojoj mjeri izvoz rentabilan u odnosu na domace cijene.

Da bi se ovi odnosi mogli ispitati, izvozne cijene potrebno je svesti
na partitet USA dolar — 750 dinara. Dobivamo slijedec¢i pregled:

Tabela 6 — Otkupne, domade prodajne i izvozne cijene stolnog groida
i vina u Jugoslaviji — @ 1960/64. god.
(din/kg/1)
Cijena Stolno grozde Vino
Otkupnat) 65,57 110,34
Domaca prodajna2) (114,00) 268,89
Tzvozna3) 7157 109,27

1) Na bazi koli¢ine i vrijednosti otkupa po godinama, b .

2) Stolno groxde u trgovini na malo prema podacima »Jugoslavija 1945 — 1964«, vino pros-
je€na cijena u trgovini na malo i ugostiteljsivu,

3) Svedena na parilet USA dolar — 750 dinara.

Izvozna cijena stolnog grozda u prosjeku je bila visa od otkupne cije-
ne za 18,39, ali je od domade prodajne cijene bila niza za 32%. Drugim
rije¢ima, izvoz stolnog grozda bio je rentabilan u odnosu na otkupnu, ali
je bio nerentabilan u odnosu na cijenu u trgovini na malo.

U tom smislu odnos izmedu domaceg trziSta i izvoza je negativan, jer
vie domace prodajne cijene stolnog grozda djeluju kao koCnica izvoza,
a izvoz je moguce odrzavati samo kraj drzavnih subvencija.

1) Prof. dr Vlastimir Crnéevi¢: Tendencije u savremenoj preradi grozda kod nas i na strani.
Referat na Kongresu vinogradara i vinara odrzanom u Vrscu od 25-27. septembra 1952. str. 12.
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Otkupna cijena vina 1960/64. godine iznosila je 419/; prosje¢ne prodaj-
ne cijene u trgovini na malo i ugostiteljstvu, a izvozna cijena iznosila je
999/ otkupne i svega 40,6°/0 domace prodajne cijene.

Drugim rije¢ima, otkupne cijene vina u Jugoslaviji visoke su u odno-
su na izvozne, ali su niske u odnosu na domace prodajne cijene.

Prosje¢na prodajna cijena u trgovini na malo i ugostiteljstvu bila je
okruglo 2,5 puta visa od izvonre cijene.

Navedeni odnosi pokazuju da izmedu domacdeg i vanjskog trziSta pos-
toji veliki disparitet cijena i da je izvoz vina nerentabilan, pa ga nije
moguce odrzavati bez velikih drzavnih subvencija.

Velika razlika u korist domaéih prodajnih cijena automatski djeluje
kao koc¢nica izvoza, StoviSe, poti¢e na uvoz vina.

Postojed¢i jugoslavenski izvoz vina je nerentabilan, a moguc je samo
zbog obilatih drzavnih subvencija.

Medutim, za iznos subvencija (ili premija) smanjuje se druStveni
efekt izvoza i stvarno poluéena izvozna cijena, jer su »... premije za iz-
voz i subvencije izvoza neka vrsta negativnih carina.«?)

To su iznosi koje drzava plada izvoznicima da bi im omogudila izvoz
vina, pa stvarna izvozna cijena predstavlja samo razliku izmedu postignu-
te cijene i iznosa subvencije (premije).

»Premije i subvencije izvoza su iznosi, koje drzava placa domacoj
proizvodnji za izvoz u svrhu pomodéi u borbi s inozemnom konkurencijom.
One omogudéuju izvoznicima da prodaju po nizim cijenama svoju robu
u inozemstvu.«3) Zato je stvarni dru$tveni efekt izvoza znatno manji od
efekta $to ga postizu izvoznici vina, a teret subvencija preko poreza na
promet vina prevaljen je na leda domacdeg potrosaca.

Zbog ogromnog dispariteta cijena, put jugoslavenskih vina na vanjska
trzita obilato je poplo¢en drzavnim subvencijama, pa je nerentabilnost
izvoza vina znatno veda od one, koje se dobiva na bazi domadih prodajnih
cijena. : il |

Stvarna je nerentabilnost jugoslavenskog izvoza vina i stolnog grozda
jo$ znatno veda, ako se prizna Cinjenica da ».. se u izvoznim cijenama
nalaze i troSkovi pakovanja i hladenja i transporta i osiguranja (Cemu
treba dodati i ostale tro$kove izvoznika — op. F. K.)«,9) za koje se sma-
njuje izvozna cijena.

Zato je izvoz vina i stolnog grozda nemoguce odrzavati bez subvenci-
ja, a sve veéi disparitet izmedu domacih prodajnih i izvoznih cijena dje-
luje kao sve jaca kocnica izvoza, koja zahtijeva sve veci iznos subvencija,

2) Prof. dr Rudolf Biéanié: Problemi vanjske trgovine, Zagreb, 1954. str. 97.

3) Ibid., str. 103.

_4) Dr Vladimir Stipetic: Utjecaj izvoza i uvoza na jugoslavensko trziste poljoprivrednih
proizvoda, Poljoprivreda i zadrugarstvo, br. 11/1963. str. 17.
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§to dovodi do daljnjeg porasta dispariteta cijena, do prevaljivanja sve ve-

deg tereta na domaceg potroS$aca i do sve nepovoljniijh uvjeta za razvoj
vinogradarstva.

RjeSenje tog problema zahtijeva kordinaciju akcija proizvodne vino-
gradarsko-vinarske i izvozne politike, i to koordinaciju na dugi rok, koja
ée uz postepeno mijenjanje strukture proizvodnje u korist rentabilnijih
proizvoda, uspostavljati istovremeno pravilnije odnose cijena izmedu do-
madeg i vanjskog trziSta. To znadi da pored postepenog otklanjanja pos-
tojeceg velikog dispariteta cijena, istovremeno treba mijenjati strukturu
vinogradarske proizvodnje i izvoza u korist rentabilnijih proizvoda, uz
postepeno smanjivanje subvencija.

Rje$enje za stolno grozde nalazi se u proizvodnji i izvozu kvalitetnijeg
grozda i u povoljnijim rokovima od sadasnjih, dok se rjeSenje za izvoz
vina, pored otklanjanja dispariteta cijena, nalazi u mijenjanju izrazito ne-
povoljne kvalitativne strukture izvoza i strukture proizvodnje vina.

To potvrduju ostvarene izvozne cijene vina po tipovima i namjeni.
3) Izvozne cijene vina po tipovima i namjeni u Jugoslaviji 1960/64. godine

Dok je prosjeéna izvozna cijena vina u odnosu na domace cijene
nerentabilna, izvozne cijene po tipovima i namjeni vina bitno su razlicite.
Zato one omogucéuju da se izvr§i selekcija izvoza i da se u skladu s njom
usmjeri vinogradarska proizvodnja.

Tabela 7 — Izvozne cijene vina po tipovima i namjeni u Jugoslaviji
1969/64. godine
Tip — namjena Cijena din/l Indeksi
1 2 3

Prosje¢na otkupna 110,34 100,0 41,0 100,9
Domaca prodajna 268,39 2436 100,0 246,0
Prosje¢na izvozna 109,27 99,0 40,6 100,0
Vino obi¢no 102,65 93,0 38,1 939
Kvalitetno 130,35 118,1 48,4 119.2
Desertno 110,25 99,9 41,0 100,9
Stolno u bocama 369,64 335,0 137,4 338,2
Vino za kriZzanje 69,29 62,7 25,1 63,4
Vino za industrijsku

preradu 59,45 53,8 22,1 54,4

1) Prosje¢na otkupna = 100, 2) Domaca prodajna = 100, 3) Prosjecna izvozna = 100
Sastavljeno prema Statistici spoljne trgovine SFR Jugoslavije 1960—1964. godine na bazi kolic¢ine
i vrijednosti izvoza po tipovima i godinama.

Najvi$u izvoznu cijenu postiglo je stolno vino u bocama. Njegova cije-
na bila je 3,35 puta visa od prosjecne otkupne, za 37,4% visa od domace
prodajne i 3,382 puta visa od prosjecne izvozne cijene. Ujedno je bila
533 puta visa od izvozne cijene vina za krizanje, 6,21 puta viSa od cijene
vina za industrijsku preradu i 3,68 puta visa od cijene obi¢nih vina (u
bac¢vama).

498



S tog stanoviSta daleko najrentabilniji je izvoz vina u bocama.

Drugu po redu najviSu izvoznu cijenu ostvarila su kvalitetna vina.
Ona je bila visa za 18,19, od otkupne i za 19,29/, od prosjecne izvozne, ali
je bila znatno niza od domace prodajne cijene.

Izvozna cijena desertnih vina prakticki je jednaka otkupnoj i prosjec-
noj izvoznoj, dok je izvozna cijena obi¢nih vina niza za 7%, odnosno za
6,19. To vrijedi ako se zanemare tehnoloski odnosi.

Cijena vina za kriZzanje iznosila je svega 63,49 prosjecne izvozne ci-
jene, a najnizu cijenu postigla su vina za industrijsku preradu, koja su
1956/60. godine po koli¢ini bila na prvom mjestu. Njihova cijena iznosila
je svega 54,49/, prosjecne izvozne.

Prema tome, izvoz vina za industrijsku preradu i vina za krizanje je
nerentabilan u odnosu na druge tipove.

Medutim, njihova cijena ne samo da je niza od prosjene izvozne,
veé je znatno niza i od prosje¢ne otkupne cijene. To znadi da izvoz tih vi-
na nije nerentabilan samo u odnosu na prosjecne izvozne i domace pro-
dajne cijene, ve¢ i u odnosu na otkupne cijene. Zato njihov izvoz nije
mogucée odrzavati bez velikih drzavnih subvencija
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Izvozna cijena vina za krizanje 1960/64. godine iznosila je svega 63,89/
a cijene vina za industrijsku preradu 53,80/p otkupne cijene.

Bez svih ostalih troskova, tako se u izvozu tih vina ve¢ u odnosu na
otkupne cijene javlja gubitak od 41,05 din/l (vina za Kkrizanje), odnosno
50,79 din’/l (vina za ind. preradu).

Odrzavanje takvog izvoza opravdano je kratkorocno, u uvjetima viso-
kog deficita u platnoj bilanci, ali je neodrZivo dugorocno, pa ne moze
sluziti kao osnovica za usmjeravanje vinogradarstva. Osnovicu za njegov
razvoj moze predstavljati samo rentabilan izvoz, tj. izvoz onih vina Ccija
je izvozna cijena viSa od otkupne. Prema podacima, to su samo kvalitetna
i stolna vina u bocama.

U prosjeku niska jugoslavenska izvozna cijena nije, dakle, posljedica
nerentabilnog izvoza svih vina, veé¢ nepovoljne strukture izvoza po tipovi-
ma i namjeni. Stoga mijenjanje te strukture predstavlja preduvjet za
ostvarivanje rentabilnog izvoza. U tom smislu nastale promjene u struktu-
ri jugoslavenskog izvoza izmedu 1956/60. i 1961/65. godine su pozitivne.

»Gospodarski je unosan izvoz visokokvalitetnih vina, za koja veé da-
nas dobivamo na svjetskom trzistu 2—3 puta vece cijene od cijena za obi-
¢na konzumna vina...<®) kao i od cijene vina za KkriZzanje i vina za in-
dustrijsku preradu.

Ekonomski jedino moguca i opravdana orijentacija Jugoslavije u iz
vozu vina je orijentacija na kvalitetna i visokokvalitetna vina (buteljira-
na). Takva orijentacija u izvozu zahtijeva i odgovarajucu orijentaciju u
vinogradarstvu. Jugoslavija mora eliminirati izvoz loSih vina po niskim ci-
jenama. Osim eckonomskih efekata to potvrduje i izvozna praksa, jer je

poznato da je ¢ak u vrijeme velike izvozne vinske krize, tj. »... za doba
vinske klauzole, dobro vino isto nalazilo kupaca — primjer za to viska
vina — a slabija vina nisu se esto mogla ni prodati ni darovati.«®)

Orijentacija na proizvodnju i izvoz (lo$ih) vina za preradu i vina za
krizanje, sa stanovi$ta rentabilnog izvoza i potrebne proizvodne orijentaci-
je vinogradarstva, potpuno je neprihvatljiva. Osim strukture izvoza i iz
voznih cijena, to potvrduje i dosada$nja izvozna praksa, jer se izvoz tih
vina odrZavao zbog visokih drzavnih subvencija i nije se mogao stabilizi-
rati.

Struktura izvoza i izvozne cijene tako su negacija kod nas uvrije-
7enih shvacanja o potrebnoj orijentaciji proizvodnje i izvoza na vino za
krizanje i dokaz da takva shvacanja nemaju ekonomskog oslonca.

Godine 1951/55. vina za krizanje zauzimala su svega 0,4%, 1956/60.
1,259, i 1961/65. godine simboli¢nih 0,299/ ukupnog izvoza. Dakle, takva
vina zauzimaju marginalni dio, a ne glavninu jugoslavenskog izvoza.

5) Ing. Miran Veselié — ing. Lojze Hréek: Sodobna obnova vinogradov, Kmecka knjiga,

)
Ljubljana, 1958. str. 26. » r
6) Stanko Ozani¢: Obnova vinograda poslije rata, Zadar, 1918. str. 11.
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Veé s tog stanovi§ta orijentacija na izvoz takvih vina bila bi pogres-
na. Podaci za 1960/64. pokazuju da je izvozna cijena takvih vina niza od
otkupne, tj. da se njihovim izvozom ostvaruje gubitak, koji se pokriva
drzavnim subvencijama. Ukratko, izvoz vina za krizanje je i nerentabilan.

Stoga ne mozemo, a da ne postavimo pitanje, $to je uzrok takvih
shvacanja i na ¢emu su zasnovana, ako su struktura izvoza i izvozna cije-
na njihova negacija.

Uzroci su brojni, a opcenito se moze reci da se nalaze u nepoznavanju
ili nepriznavanju osnovnih ¢injenica i promjena, koje su se dogodile u
nasem izvozu nakon filokserom uzrokovane kratkotrajne izvozne vinske
konjunkture, zatim kvantitativnih odnosa i cijena, tj. u nekritickom prih-
vadanju i prenos$enju lodih i skupo pladenih tradicija, kao i u izvodenju
zaklju¢aka na bazi pogre$ne intuicije, umjesto na bazi stvarnih iskustava
i podataka. Odatle i paradoksalna pojava da je izvoz vina za krizanje
neznatan ili se ona ¢ak ne izvoze, i da je on nerentabilan, a da se sve
do najnovijih dana zastupa stanoviSte o potrebi na orijentaciju proizvod-
nje i izvoza takvih vina. To posebno vrijedi za nebrojeno puta naglasenu
potrebu za takvom orijentacijom u Dalmaciji.

Zaboravlja se, naime, povijesna istina da je do orijentacije Dalmacije
na proizvodnju vina za krizanje do$lo zbog kratkotrajnog francuskog
uvoza u vrijeme napada filoksere, da je takva orijentacija katastrofalno
zavrsila, da je veéi dio kasnije izvezenih jugoslavenskih tzv. »vina za Kri-
7anje«, u stvari, sluzio za preradu, a ne za krizanje, da izvoz takvih vina
nije bio rezultat velike potraznje ve¢ obilnih drzavnih subvencija, zbog
Cega je i bio podrzavan od trgovaca (za koje je s drudtvenog stanoviSta
inace nerentabilan izvoz bio rentabilan, kraj subvencija i bagatelnih cije-
na plaéenih vinogradarima, odnosno, za njih je taj izvoz bio rentabilan i
onda, kad su po primitku izvozne premije od Privilegirane agrarne banke
jeftino kupljena takva vina u Su$aku izlijevali u more), nadalje, zaborav-
lja se na ¢&injenicu da su raniji uvoznici takvih vina (Austrija, SR Nje-
macka, $vicarska) preorijentirale sortiment u korist visokokvalitetnih i
kvalitetnih vinskih sorata, vino kojih se ne moze krizati s crnim dalmatin-
skim vinima (vino Rajnskog rizlinga ili Silvanca- u SR Njemackoj ne
kriza se s crnim vinima) i, kona¢no, da jednaka vina u velikim koli¢inama
mogu proizvoditi sve juZznoevropske zemlje (GrCka, Italija, Francuska,
Spanjolska, Portugal), a ne samo Dalmacija. Zato su kritike takve orijen-
tacije stare i opravdane.

Piduéi o tome i o negativnom utjecaju trgovine, S. Ozani¢ istice:
»Mnogi trgovci vinom podrzavali su shvatanje da je za Dalmaciju upravo
sreca, $to proizvodi crna vina za krizanje. Medutim naSa prva vinska Kri-
za je pokazala, da je to neto¢no i da je prijeko potrebno jednaku, ako ne
i vedu, paznju obratiti tipovima vina za izravnu potrosnju.«?

Kao razlog za forsiranje vina za krizanje on navodi: »Za ovakvo sta-
nje mnogo su krivi veletrgovci vinom, kojima su u trci za zaradom licni

7) Stanko Ozani¢: Poljoprivreda Dalmacije u proSlosti, Zagreb, 1955, str. 171.
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interesi bili predi od interesa zajednice.«8) Takvi interesi i takva praksa
ne mogu predstavljati osnovicu za dugorofno usmjeravanje vinogradarske
proizvodnje i izvoza.

Izvoz vina za krizanje u Jugoslaviji po koli¢ini je beznacajan i eko-
nomski neracionalan. Zato bi orijentacija na proizvodnju i izvoz takvih
vina bila potpuno pogresna. :

D) ZAKLJUCCI

1) Izvoz stolnog grozda u Jugoslaviji postepeno se povecava i znatno
je stabilniji od izvoza vina,

2) Izvoz vina veoma je nestabilan i nesiguran,
3) Najnestabilniji je izvoz vinskog destilata,

4) U odnosu na proizvodnju, izvoz stolnog grozda i vina je relativno
malen, $to znac¢i da se oslonac za razvoj jugoslavenskog vinogradarstva
nalazi na domadem trziStu,

5) Jugoslavenske izvozne cijene vinogradarskih proizvoda opcenito su
niske,

6) Izvoz stolnog grozda rentabilniji je od izvoza vina, izvoz vinskog
destilata nerentabilan je u odnosu na izvozne cijene vina, a uvozna cijena
suhog grozda niza je od odgovarajuc¢ih tehnoloskih odnosa,

7) Uvoz suhog grozda u Jugoslaviji ekonomski je opravdan, zbog Cega
otpada mogucnost za domadom proizvodnjom i investicijama,

8) Struktura jugoslavenskog izvoza vina je nepovoljna, ali se od 1956/60.
godine poboljsava,

9) Izmedu cijena stolnog grozda i vina na domacdem trziStu i u izvozu
postoji velik disparitet, koji djeluje kao kocnica izvoza i stilumira uvoz,
posebno uvoz vina, a odrzavanje izvoza u takvim uvjetima mogucde je samo
zbog drzavnih subvencija,

10) Zadovoljavajudu izvoznu cijenu postizu samo kvalitetna i (visoko-
kvalitetna) vina u bocama,

1) Izvoz vina za krizanje i vina za industrijsku preradu nerentabilan je
ve¢ u odnosu na domace otkupne cijene,

12) Orijentacija na proizvodnju i izvoz vina za kriZzanje bila bi potpuno
pogresna,

13) Za otklanjanje postojecih dispariteta potrebna je dugorocna i koor-
dinirana akcija proizvodne vinogradarsko-vinarske i izvozne politike,

14) Izlaz za ostvarivanje rentabilnog izvoza stolnog grozda nalazi se u
proizvodnji i izvozu kvalitetnog grozda u povoljnijim rokovima (sezonama),

15) Izlaz za ostvarivanje rentabilnog izvoza vina nalazi se u mijenjanju
strukture proizvodnje i izvoza u korist visokokvalitetnih i kvalitetnih vina.

8) Ibid., str. 172.
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