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1. UVOD

Prognoza cjenovnih ucinaka uvodenja poreza na dodanu vrijednost
(PDV) koju prikazujemo u ovom radu predstavlja nadogradnju prognoze
napravljene u okviru projekta "Analiza fiskalnog sustava RH pri uvodenju
poreza na dodanu vrijednost” (Dali¢ et al, 1996). Procjena na¢injena u
okviru spomenutog projekta se temeljila na uzorku dobara ¢ije cijene
Drzavni zavod za statistiku snima za potrebe izratunavanja indeksa
cijena na malo. Sasvim precizno, ova je procjena polazila od cijena
zabiljezenih u mjesecu sije¢nju 1996. godine te je, u okvirima
definiranih pretpostavki, osigurala dvije skupine informacija.

Prvo, dobivena je ocjena minimalnog prosje¢nog vaganog poreznog
opterecenja u potrosnji pri ¢emu je za ponderiranje koristen
ponderacijski sustav indeksa cijena na malo. Naime, pokazalo se da je
prosjecna porezna stopa s kojom su u sije¢nju bila optere¢ena dobra ¢ije
se cijene snimaju za indeks cijena na malo iznosila minimalno 20%.
Drugo, pretpostavljaju¢i u sudtini dva scenarija moguceg ponasanja
cijena, prognoziran je cjenovni u¢inak uvodenja PDV-a koji pokazuje
koliko bi iznosila maksimalna promjena indeksa cijena na malo da je
kojim slu¢ajem PDV uveden u trenutku neposredno nakon ito je
obavljeno snimanje sije¢anjskih cijena. Pokazalo se da bi u uvjetima
‘optimisti¢nog’ scenarija - koji pretpostavlja nepromijenjene marze i
profite, odnosno pad cijena proizvoda koji su u sije¢nju stvarno bili
optereceni stopama vi§im od 22% i povecanje cijena proizvoda koji su
u sije¢nju bili optereceni stvarno nizim stopama od stope PDV-a -
maksimalno povecanje indeksa cijena na malo iznosilo 2.4%.
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Istovremeno, u uvjetima ‘pesimisti¢nog’ scenarija - koji uz sve ostale
nepromijenjene uvjete u ekonomiji, pretpostavlja porast cijena svih
proizvoda, ¢ije je stvarno porezno opterecenje u sije¢nju bilo nize od
stope PDV-a odnosno nepromijenjene cijene svih proizvoda koji su tada
bili stvarno optereceni visim stopama (drugim rije¢ima, prelijevanje
poreznog rasterecenja u profite i marze) - moglo se o¢ekivati maksimalno
povecanje cijena za 5.2%.

Medutim, valjanost ovih rezultata - osim ograni¢enja koristene metode -
ograniCava i promjena (sniZenje) standardne stope poreza na promet
proizvoda s 20% na 15% koja se dogodila sredinom oZzujka'. Upravo
zbog ove instrumentalne promjene, postupak prognoze je ponovljen.
Ponovljena prognoza polazi od istog uzorka dobara i usluga (onih koji
se snimaju za indeks cijena na malo), ali se ocjena cjenovnih u¢inaka
PDV-a temelji na cijenama zabiljezenim u mjesecu travnju. Naime,
namjeravani i oCekivani u¢inak snizavanja standardne stope poreza na
promet je sniZenje stvarnog poreznog opterecenja porezom na promet
proizvoda i usluga. S obzirom da cjenovni u¢inak PDV-a, u sustini, ovisi
o odnosu stvarnog optere¢enja porezom na promet proizvoda i usluga
(tj. postojeceg optereCenja) i poreznog opterecenja koje ¢e postojati u
uvjetima PDV-a, tada mozemo ocekivati da ¢e se promjena (sniZzenje)
optere¢enja izazvana snizenjem stopa rezultirati i u drugacijem (vecem)
cjenovnom ucinku uvodenja PDV-a.

Cilj ovoga rada je, stoga, u uvjetima koji su nastali nakon sniZzenja
standardne stope poreza na promet procijeniti moguci interval kretanja
jednokratne promjene cijena nakon uvodenja PDV-a. Rad je u osnovi
podijeljen u tri dijela. U prvom dijelu se ukratko opisuju razlozi koji su
istrazivaca nagnali na upotrebu odabrane metode procjene, te opce
pretpostavke cjelokupnog postupka procjene cjenovnog u¢inka uvodenja
PDV-a. U drugom dijelu se izlaZu postupak i rezultati ocjene minimalnog

' Snizenje stopa poreza na promet se odnosi na sve proizvode osim a) onih na koje se
primjenjuju trodarine (nafta, pivo, bezalkoholna pica i alkoholna pi¢a) osim kave; b) onih
koji su zakonom izuzeti od pla¢anja poreza na promet c) onih koji su Tarifom Zakona
0 porezu na promet svrstani u treci i Cetvrti tarifni razred.
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prosje¢nog poreznog opterecenja potro3nje - po pojedinim proizvodima,
skupinama proizvoda i agregatno - koji postoji nakon spomenutog
snizenja standardne stope poreza na promet. Procjena prosjetnog
vaganog poreznog opterec¢enja je vazan medurezultat, jer osigurava
potrebne elemente za ocjenu cjenovnih uc¢inaka PDV, ali takoder
pokazuje i smjer kretanja cijena, koji treba ocekivati nakon uvodenja
PDV-a. U tre¢em dijelu se prikazuju rezultati procjene cjenovnog ucinka
uvodenja PDV-a. '

2. IZBOR METODE PROCJENE |
NJENE POLAZNE PRETPOSTAVKE

2.1. Izbor metode procjene

Teoretski bi metodu procjene cjenovnih u¢inaka PDV-a trebalo odabrati
tako, da se 3to potpunije obuhvati sto veci broj relevantnih determinanti
koje ¢e u razdoblju nakon uvodenja PDV-a djelovati na cijene. lako nije
u potpunosti moguce iscrpno utvrditi sve odrednice cjenovnog uc¢inka
PDV-a sasvim je sigurno da uvodenje PDV-a djeluje na promjenu
relativnih cijena, a time i na obrasce potraznje, odnosno na
uspostavljanje novih cjenovnih i dohodovnih elasti¢nosti. Cjenovni
uc¢inak PDV-a ovisi, takoder, i o ponasanju i meduutjecaju niza drugih
elemenata. To su, u prvom redu, kretanja placa, monetarna politika i
politika tecaja, koje se vode u vrijeme uvodenja PDV-a, promjena ostalih
poreza, stanje konjukture, rigidnost cijena na dolje, te kona¢no iako ne
i najmanje vazno, postojanje inflatornih ocekivanja. (Bole, 1996; Tait,
1988). Upravo zbog velikog broja determinanti cjenovnog uc¢inka PDV-a,
¢ije je djelovanje simultano, meduovisno i isprepleteno, vjerojatno bi
idealan alat za ocjenu cjenovnih u¢inaka PDV-a bili modeli dinami¢ke
opce ravnoteZze. Medutim kao $to navodi Tait (1988.) ovaj pristup nije
koristila niti jedna zemlja, koja danas primjenjuje PDV. Slijedeca korisna
metoda - koja je za ovakvu procjenu koristena u mnogim zemljama, a u
najnovije vrijeme i u Sloveniji (Bole, 1996) - je input-output model. U
literaturi se, takoder, pronalaze i primjeri zemalja koje su u ovu svrhu
koristile razli¢ite ankete o o¢ekivanjima (Tait, 1988).
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lako svjesni sloZzenosti pojave koju pokusavamo procijeniti, izbor na¢ina
procjene cjenovnog ucinka PDV-a u Hrvatskoj je apsolutno odreden
raspolozivom statistickom podiogom. Poznato je da model opce
ravnoteZze ne postoji, isto kao ni relevantna input-output tabela’.
Ogranicenost raspolozivih prognostickih modela je, stoga, uvjetovala
pristup usmjeren analizi cijena uzorka dobara i usluga. Ideja postupka
procjene je odabrati uzorak dobara i usluga, analizirati strukturu njihovih
cijena i utvrditi stvarni udio poreza u cijeni. Poznavajuci stvarnu veli¢inu
poreznog elementa u cijeni moguce je izolirati dodanu vrijednost,
odnosno osnovicu na koju ¢e se zaracunavati PDV, te u ovom apsolutno
staticnom okruzenju, izra¢unati cijenu koju ¢e promatrani proizvodi imati
u trenutku uvodenja PDV-a. Logi¢an izbor uzorka dobara i njihovih
cijena su stoga bila dobra na temelju kojih se izratunava indeks cijena
na malo, jer se na ovaj nac¢in kao krajnji rezultat moze dobiti staticka
ocjena promjene cijena svakog dobra i usluge iz uzorka isto kao i
staticna ocjena promjene samog indeksa.

Koristene su slijedece serije cijena: prosje¢ne cijene proizvodaca u
travnju 1996. godine, prosje¢ne veleprodajne cijene i prosje¢ne cijene
u trgovini na malo u tom mjesecu. Za izracunavanje rezultata koristena
je ponderacijska struktura i metodologija izra¢unavanja indeksa cijena na
malo.

2.2. Polazne pretpostavke prognoze
cjenovnog ucinka uvodenja PDV-a

1. Ekonomski, porez na dodanu vrijednost (koji se primjenjuje kreditnom
metodom prema principu odredista) i jednofazni porez na promet, koji
se zaraCunava u maloprodaji imaju, uz uvjet da se primjenjuju po
istovjetnoj stopi i obuhvacaju istu poreznu bazu, jednak ucinak
(Cnossen,1987). Razlika je samo u na¢inu pravnog definiranja poreznog
obveznika, jer ekonomski u oba slu¢aja porezno optere¢enje snosi krajnji

? Posljednja input-output tabela je izradena za Hrvatsku 1987. godine i to kao regionalna
tabela unutar tabele bivie drzave.
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potrosa¢. Prakti¢na primjena ove pretpostavke zna¢i da ako je PDV
direktno usporediv jedino s jednofaznim porezom na promet, tada je
neophodno na3 sustav oporezivanja prometa* svesti na jednofazni porez
na promet u trgovini na malo i utvrditi kojom poreznom stopom je
stvarno opterec¢en svaki promatrani proizvod . Drugim rije¢ima, potrebno
je utvrditi koju poreznu stopu bi trebalo primijeniti na svaki promatrani
proizvod kada bi se zaista primjenjivao jednofazni porez na promet, a da
cijene i udio poreza u cijeni ostanu nepromijenjeni. Kada se postojeci
sustav svede na sustav poreza na promet, koji se primjenjuje u
posljednjoj fazi proizvodno distribucijkog lanca tada, sa stanovista naseg
prognosti¢kog modela, uvodenje PDV-a znaci samo zamjenu postojecih
stopa sa stopom PDV-a.

2. Pretpostavljena je slijedeca struktura cijena.

a) Proizvodacka cijena odrazava isklju¢ivo troskove i profite
proizvodaca, odnosno pretpostavlja se da u proizvodackoj cijeni
ne postoji porezni element.

b) Veletrgovacka cijena odrazava cijenu inputa (roba po
proizvodackoj cijeni) uveéanu za marzu veletrgovine plus porez
na promet usluga trgovine na veliko.

c) Maloprodajnacijena odrazava cijenu inputa (veletrgovacku cijenu
kupljene robe) plus marza trgovine na malo, plus porez na
promet proizvoda, plus porez na promet usluga trgovine na malo.

Pretpostavljena struktura cijene pokazuje da se i porez na promet
proizvoda i porez na promet usluga zara¢unavaju jednim dijelom i kao
porez na porez, zbog Cega se u sustavu oporezivanja prometa javlja
kaskadni ucinak. Medutim, ovo nije jedini izvor kaskadnog ucinka u

! Gdje se promet proizvoda i usluga namijenjenih krajnoj potrosji oporezuje u dva koraka
- porezom na promet proizvoda i porezom na promet usluga. Uslugom se, izmedu
ostalog, smatra i trgovina na malo isto kao i trgovina na veliko. Porez na promet
proizvoda se osim na sve proizvode namijenjene finalnoj potrodnji zaracunava i na svaki
promet naftnih derivata, uredskog namjestaja i pribora, te osobnih automobila bez obzira
da li su namijenjeni kona¢noj ili intermedijarnoj potroinji.
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postoje¢em sustavu oporezivanja prodaje. Najznacajniji izvori kaskadnog
ucinka su:

ve¢ spomenuti nacin zaracunavanja poreza na promet usluga
trgovine na malo u c&iju poreznu osnovicu ulazi i porez na
promet;

postojanje poreza na promet usluga veletrgovine koji u fazi
trgovine na malo ulazi u osnovicu za obra¢un poreza na promet
proizvoda i poreza na promet usluga;

postojanje prikrivenog poreznog elementa u proizvodackoj cijeni
isto kao i u trgovackim marzama koji se javlja zbog zakonskih
odredbi* koje propisuju da su sve osobe (bez obzira na pravni
i poslovni status) duzne nabavljati odredene inpute po
maloprodajnoj cijeni (s porezom na promet proizvoda). Radi se
u prvom redu o teku¢im gorivima i mazivima (naftni derivati),
uredskom materijalu i uredskom namjestaju te osobnim
automobilima; _

obveza davaoca osobnih i obrtni¢kih usluga (na primijer pranje,
¢is¢enje, frizeri, krojaci) da materijal potreban za obavljanje tih
usluga nabavljaju s porezom na promet’;

postojanje poreza na promet usluga koji se javlja u
proizvoda¢kim fazama® i to bez obzira na porezni i pravni status
primaoca usluge.

Kao $to pokazuje pretpostavka a) u ovom je radu zanemareno postojanje
treceg, Cetvrtog i petog izvora kaskadnog ucinka. Posljedica ovakve
pretpostavke je da dobivene rezultate u vezi s poreznim optere¢enjem
treba smatrati minimalnim poreznim optereCenjem, a prognozirani
cjenovni u¢inak maksimalnim cjenovnim u¢inkom.

* Zakon o porezu na promet proizvoda, ¢lanak 10, 11§ 12.

* Pravilnik o Primjeni Zakona o porezu na promet proizvoda i usluga, ¢l. 18.

& Na primjer, ako gradevinsko poduzeée koje gradi novu zgradu angaZira drugo poduzece
za, na primjer lakiranje parketa, tada ono u pravilu u cijeni te usluge mora platiti porez
na promet usluga.
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3. Pretpostavlja se da svaka roba koja prolazi fazu veletrgovine, prolazi
tu fazu samo jedanput. Istovremeno, snaga kaskadnog u¢inka u cijeni se
pojacava s povecanjem broja faza u proizvodno distribucijskom lancu
kroz koje prolazi dati proizvod, te stoga i ova pretpostavka doprinosi
prethodno opisanom nac¢inu tumacenja rezultata.

4. Prognoza polazi od prosjecnih cijena za travanj 1996. godine i
implicira da rezultat prognoze pokazuje promjenu indeksa cijena koja bi
se dogodila da je PDV uveden u posljednjem trenutku travnja 1996.
godine.

Polazeé¢i od prethodno opisanih polaznih pretpostavki postupak prognoze
cjenovnih u¢inaka se odvijao u dva koraka. U prvom koraku, koji
opisujemo u slijede¢em poglavlju, je ocijenjeno stvarno prosje¢no
porezno opterecenje u potrosnji. Ocjena stvarnog prosje¢nog poreznog
opterecenja je osigurala potrebne elemente (osnovicu za primjenu poreza
na dodanu vrijednost) za drugi korak cjelokupnog postupka procjene,
odnosno za procjenu agregatnih cjenovnih ucinaka uvodenja poreza na
dodanu vrijednost 3to detaljno opisujemo u tre¢em poglavlju.

3. PROCJENA STVARNO POSTOJECEG PROSJECNOG
POREZNOG OPTERECENJA

3.1. Procjena poreznog opterecenja za pojedine proizvode

Ideja utvrdivanja postojeceg prosjecnog poreznog optere¢anja je
usporediti serije proizvodackih, veletrgovackih i maloprodajnih cijena,
pronaci za koje sve proizvode raspolazemo sa sve tri cijene, te utvrditi
stvarni udio poreza u maloprodajnoj cijeni.

Utvrdeno je da postoji 80 proizvoda koji se snimaju i za seriju cijena
proizvodaca i za seriju cijena veletrgovine i za seriju cijena trgovine na
malo. Primjenom odgovarajuc¢ih aritmeti¢kih operacija (&iji je formalni
prikaz dat u prilogu 1) na proizvodacke, veletrgovacke i maloprodajne
cijene ovih 80 proizvoda, izracunat je porez na usluge veletrgovine,
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porez na promet proizvoda te porez na promet usluga u trgovini na malo
odnosno utvrdeno je stvarno prosjecno opterecenje u cijeni navedenih
proizvoda. Rezultati su prikazani tabelom 1.

Tabela 1.
STVARNO PROSJECNO OPTERECENJE (po proizvodima)

Naziv proizvoda Prosjecna Prosjecna Stvarno prosjecno
maloprodajna  maloprodajna cijena opterecenje u (%)
cijena MPC bez poreza VA
1 2 3 4
Pieni¢no brasno 4,02 3,43 17,15
Makaroni s jajima 11,63 10,03 15,95
Keksi 3217 27,43 17,30
Dijecja hrana 48,91 42,29 15,66
Rajica-pire 51,24 42,67 20,09
Konzervirani grasak 13,59 11,40 19,17
Marmelada 22,66 18,86 20,12
Malinov sok 17,70 15,23 16,22
Sunka presana 58,13 48,94 18,78
Govedi gulag 44,04 37,55 17,27
Sardina u ulju 36,95 29,66 24,58
Svinjska mast 12,71 12,66 0,42
Jestivo ulje 10,31 10,29 0,18
Margarin 15,72 15,60 0,80
Trapist 47,43 40,82 16,19
Secer 6,42 6,05 6,07
¢okolada za kuhanje 53,12 46,08 15,28
Mlijecna ¢okolada 62,68 54,33 15,37
~Bomboni 46,03 39,50 16,53
Kava u zmu 83,86 64,80 29,42
Kuhinjska sol 3,16 2,61 21,18
Ocat 7,12 5,92 20,36
Kokodja juha 4,24 3,59 18,07
"Vegeta" 58,39 49,87 17,09
Vino 13,03 9,57 36,10
Ljuta rakija 1 47,29 33,37 39,96
Vinjak 2 55,04 39,64 38,86
Stof ¢esljani (vuna) 132,40 103,77 27,59
Stof ¢esljani (mjesavina) 103,19 80,85 27,63
Stof za haljine 128,55 102,68 26,23
Postelino platno 33,25 26,28 27,50
Podstava 37,84 29,34 28,97
Muska kotulja, 100% pamuk 231,54 178,39 29,79
Muska ko3ulja,mjesavina 212,79 164,41 29,42
Muska potkosulja 35,22 26,87 31,09
Muike gace od popelina 56,80 43,06 31,91
Muike pamucne Carape 20,42 15,75 29,65

Muske Carape 15,21 11,49 32,40
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Tabela 1. [nastqvak]
STVARNO PROSJECNO OPTERECENJE (po proizvodima)

Naziv proizvoda Prosjecna Prosjecna Stvarno prosjecno
maloprodajna maloprodajna cijena opterecenje u (%)
cijena MPC bez poreza VA

1 2 3 4
Dijecje hula-hop 19,42 16,30 19,11
Zenske najlon arape 18,82 14,66 28,37
Komplet posteljina 280,47 221,72 27,50
Pamuéni konac 2,75 2,13 28,98
Ulje za loZenje 1,05 1,78 15,00
Sibice 0,51 0,40 28,53
Elektricni Stednjak 2165,55 1711,90 26,50
Kombinirani Stednjak 2460,91 1945,38 ——————26,50
Bojler 1244,3 981,06 26,83
Elektricno glacalo 239,1 184,30 29,73
Emajlirani stednjak 2345,92 1830,35 28,17
Pet na kruto gorivo 244544 1901,58 28,60
zarulja 4,09 3,13 30,61
Emajlirani lonac 72,78 56,95 27,79
Pribor za jelo 562,12 432,84 29,87
Duboki tanjur 20,41 15,73 29,75
Salica za crnu kavu 17,86 14,08 26,88
Deterdzent za strojno pranje 15,48_ 13,49 - 14,77 -
Toaletni sapun 39,91 34,40 16,03
Sampon za kosu 14,34 12,29 16,66
Pasta za zube 8,61 7,28 18,31
Krema za lice 9,38 7,09 32,39
Pasta za obuéu 6,27 4,84 29,52
Analgetik 9,78 8,41 16,31
Antipiretik 3,8 3,12 21,94
Sirup za ublaz. kas. 48,11 39,12 22,97
Vitamin C 13,22 10,65 24,07
Skolska biljeznica 3,43 2,92 17,33
Matorni benzin 86 3,6 2,88 20,00
Motorni benzin 98 o 4 3,2 20,00
Motorno ulje 19,92 16,23 22,72
Opeka, puna 2,07 1,70 21,64
Crijep 3,75 2,99 25,45
Opeka, Suplja 1,57 1,27 23,81
Cement 0,66 0,53 24,32
Vapno 0,77 0,61 26,80
Krovna ljepenka 150,14 119,85 25,27
Iverica-ploce 1441,04 1166,59 23,53
Jelove daske 1504,28 124479 20,85
Cavli 12,12 9,82 23,43
Sintetitka bijela boja 44,56 33,76 31,99

Zidna tapeta 39,32 30,62 28,42
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Rezultate prikazane u 4. koloni tabele 1, moguce je promatrati i kao
stopu poreza na promet, koju bi trebalo zara¢unati na malo kada bi se
stvarno primjenjivao jednofazni porez na promet, a da, uz sve ostale
nepromijenjene uvjete, apsolutni iznos poreza na promet u kona¢noj
maloprodajnoj cijeni ostane nepromijenjen.

Dobiveni rezultati (tabela 1) pokazuju da je prosje¢no stvarno porezno
opterecenje proizvoda veée od opterecenja, koje za pojedini proizvod,
proizlazi iz tarife Zakona o porezu na promet proizvoda i usluga. Ovakav
rezultat je logi¢an i ocekivan jer, pored kaskadnog uc¢inka koji je rezultat
tehnike obra¢una poreza na promet u maloprodaji postojanje poreza na
promet usluga veletrgovine poja¢ava snagu kaskadnog ucinka. Medutim,
potrebno je imati na umu da slijedom pretpostavki iz odjeljka 2,
prikazani rezultati ipak ne obuhvacaju sve izvore kaskadnog ucinka, te
da takoder pokazuju i minimalnu stvarnu (efektivnu) poreznu stopu,
kojom su opterec¢eni navedeni proizvodi.

3.2. Procjena agregatnog prosje¢nog poreznog opterecenja

Rezultati prikazani u tabeli 1 preneseni su na sve proizvode i usluge koji
ulaze u izracunavanje indeksa cijena na malo i to prema slijede¢im
pretpostavkama:

a) za 80 proizvoda Cija je struktura cijene detaljno analizirana na

prethodno opisan nacin, izraCunato prosje¢no porezno
optereCenje je u uzeto u ocjenu ukupnog prosje¢nog poreznog
opterecenja u potrosnji.
- za proizvode sli¢nog tipa i namjene kao i proizvodi iz tabele 1,
pretpostavljeno je da se njihovo porezno optere¢enje moze
aproksimirati utvrdenim opterecenjem sli¢nog proizvoda, (na
primjer, porezno opterecenje proizvoda napolitanke i slano
pecivo je aproksimirano izra¢unatim optere¢enjem u proizvodu
keks).

b) pretpostavljeno je da prosjecno porezno optereéenje u
poljoprivrednim proizvodima 8.5%. Naime, prosje¢na cijena
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c)

pojedinih poljoprivrednih proizvoda se izratunava temeljem
cijena snimljenih u trgovini na malo, ali i na zelenim trznicama.
S obzirom da su proizvodi koje seljaci iznose na trznice
oslobodeni placanja poreza na promet i proizvoda i usluga, a
svjezi poljoprivredni proizvodi u trgovini na malo su optereceni
s 5% poreza na promet i 10% poreza na usluge pretpostavljeno
je da u izra¢unavanje prosjecne cijene poljoprivrednih proizvoda
45% cijena ulazi bez poreza na promet proizvoda i usluga, a
55% s porezom.

za sve one proizvode za koje nismo raspolagali nikakvim
dodatnim informacijama o stvarnom poreznom opterec¢enju, isto
kao i za sve usluge, pretpostavljeno je da je njihovo opterecenje
jednako stopama poreza na promet proizvoda i usluga prema
tarifi Zakona.” Zbog svih prethodno navedenih razloga (inputa
koji se po sili zakona nabavljaju s porezom na promet - naftni
derivati na primjer, broja raznih trgovaca kroz ¢ije ruke proizvod
prode prije nego 3to stigne do krajnjeg potrosaca, skrivenog
poreznog elementa u cijeni usluga), gotovo sa sigurno3cu
mozZemo tvrditi da je i u ovim proizvodima porezno opterecenje
vece od nominalnih stopa poreza na promet proizvoda i usluga.
Stoga, za tumacenje rezultata, ova pretpostavka implicira da je za
odredeni broj proizvoda u izratun uzeto stvarno minimalno
porezno opterecenje,

Slijedom ovih pretpostavki i koristenjem ponderacijskog sustava koji se
koristi za izracunavanje indeksa cijena na malo, procijenjeno je ukupno
prosje¢no porezno opterecenje proizvoda i usluga u potrodnji. Rezultati
su prikazani tabelom 2, koja pokazuje ocjenjeno ukupno porezno
opterecenje proizvoda u potrosnji, odnosno prosje¢no porezno
opterecenje pojedinih skupina proizvoda.

7 Broj proizvoda za koje je pretpostavljena stopa po tarifi Zakona iznosi 127 i njihovi
ponderi ¢ine 33,92% sume svih pondera. Na isti nacin je pretpostavljeno i parezno
opterecenje svih usluga koje ¢ine 18,32% pondera.
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Imajuéi na umu sve prethodno opisane pretpostavke, dobivene rezultate
je potrebno tumaciti na slijede¢i nacin: ukupno prosjeéno porezno
opterecenje proizvoda i usluga koje ulaze u indeks cijena na malo iznosi
minimalno 18,43%. Procijenjeno minimalno porezno opterecenje
poljoprivrednih proizvoda iznosi 8,5%, a industrijskih prehrambenih
proizvoda 13,61%. Industrijski neprehrambeni proizvodi su optereceni
s barem 22,38%, od ¢ega tekstilni proizvodi s najmanje 28,69%,
osvjetljenje i ogrijev s najmanje 19,41% te predmeti za opremu stana s
najmanje 27,7%. Minimalno porezno opterecenje usluga iznosi 10%.

Ovaj rezultat takoder pokazuje smjer kretanja cijena pojedinih skupina
proizvoda, isto kao i ukupnog indeksa nakon uvodenja PDV-a.

Naime, u skladu s konvencionalnim zaklju¢kom o kretanju cijena nakon
uvodenja PDV-a, on moze dovesti do promjene (povecanja) razine
cijena, ako je opca stopa PDV-a razlicita (visa) od efektivhog poreznog
opterecenja, koje rezultira iz postojecih poreza pri ¢emu postojeée
efektivno opterecenje ovisi o prosjecnoj poreznoj stopi i kaskadnosti
postojeceg sustava (Zee, 1993). lako dobiveni rezultat predstavlja tek
jedan od mogucih nacina procjene postojeCe prosjecne porezne stope i
ukljutuje tek dio kaskadnog ucinka, koji proizvodi postojeéi sustav
(zboga toga ga i nazivamo minimalnim stvarnim, odnosno efektivnim
prosje¢nim optere¢enjem), on sasvim indikativno ukazuje kakva se
cjenovna kretanja mogu ocekivati po pojedinim skupinama proizvoda.
Dobiveni signali su narocito pouzdani za one skupine proizvoda i
usluga, Cije je postojece minimalno porezno opterec¢enje daleko iznad ili
ispod opce stope PDV-a.
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Tabela 2. )
OCIJENJENO STVARNO PROSJECNO OPTERECENJE
- po skupinama proizvoda

Skupina proizvoda Prosjecno
opterecenje u (%)
UKUPNO 18,43
od cega:
1.  ROBE 20,54
1.1. Poljoprivredni proizvodi 8,50
Svjeze povrce 8,5
Svjeze voce 8,50
1.2. Industrijski proizvodi 20,92
1.2.1. Industrijski prehrambeni proizvodi 13,61
Proizvodi od Zita 7,56
Kruh i tjestenina 5,00
Preradeno i konzervirano povrée 17,96
Preradeno i konzervirano vocée 17,27
SvjeZze meso 15,50
Preradeno i konzervirano meso 18,34
Preradena i konzervirana riba 24,58
Milijeko, svjeZe i preradeno 3,34
Masnoca 0,34
Konditorski proizvodi 16,42
Pica 35,49
Duhan 20,00
1.2.2. Industrijski neprehrambeni proiz. 22,38
Tekstilni proizvodi 28,69
Proizvodi od koze 25,21
Osvijetljenje i ogrijev 19,44
Oprema stana 27,70
Sredstva za higijenu 22,45
Lijekovi i ostalo 17,69
Sredstava za obrazovanje, kulturu i razonodu 4,45
——Prometna sredstva 26,50
Tekuca goriva i maziva 20,19
Gradevinski materijal 23,09

2. USLUGE 10,00
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4. PROGNOZA KRETANJA INDEKSA CIJENA
NAKON UVODENJA POREZA NA DODANU VRIJEDNOST

Koristeci stvarno prosje¢no porezno optere¢enje (odnosno poreznu stopu
kojom je stvarno opterecen svaki proizvod i usluga iz naseg uzorka)
izra¢unato u prethodnom koraku rekonstruirana je ‘Cista’ prosje¢na cijena
- VA za svaki proizvod i uslugu iz indeksa cijena na malo. ‘Cista’
prosjecna cijena je izracunata kao omjer maloprodajne cijene i stope
stvarnog poreznog opterecenja za pojedini proizvod. U uvjetima
definiranih pretpostavki ova cijena ne sadrzi element poreza na promet
proizvoda i usluga, te je stoga moZzemo smatrati aproksimacijom dodane
vrijednosti, odnosno bazom za obra¢un poreza na dodanu vrijednost.
Koriste¢i saznanje da je po svom krajnjem ucinku PDV jednak porezu na
promet u fazi trgovine na malo, izraunata je cijena koja bi, uz sve ostale
nepromijenjene uvjete, trebala postojati nakon uvodenja PDV-a i to na
slijede¢i nacin: ‘Cista’ prosjecna cijena svakog proizvoda i usluge koji ce
se oporezovati PDV-om uvecana je za stopu PDV-a - 22%. Za one usluge
za koje Zakon o PDV-u propisuje izuzece pretpostavijeno je da e
njihova cijena ostati nepromijenjena®.

U prognozi moguceg kretanja indeksa cijena nakon uvodenja poreza na
dodanu vrijednost ispitana su dva scenarija. Za oba osnovna scenarija je
izraCcunata i po jedna podvarijanta koja se od osnovnog scenarija
razlikuje samo u tretmanu osobnih i obrtnickih usluga.

* Ako je neki proizvod ili usluga izuzet od pla¢anja PDV-a to znaéi da poslovni subjekt
koji proizvodi ili prodaje takav proizvod odnosno pruza uslugu na izuzecu ne obratunava
PDV na svoj proizvod ili uslugu. Medutim, istovremeno takav poslovni subjekt nema
pravo na povrat placenog pretporeza. To znaci da cijena njegova proizvoda ili usluge,
iako formalno na izuzecu, sadrzi element poreza placenog u cijeni inputa.
Pretpostavljajuci da e cijena ovakvih proizvoda i usluga ostati u uvjetima PDV-a jednaka
danasnjoj, pretpostavili smo da je porez na promet koji danas postoji u cijeni, dovoljna
kompenzacija za PDV koji ¢e ovakvi poslovni subjekti pla¢ati u cijeni inputa i vrlo
vijerojatno prevaljivati kroz troskove na kupce svojih proizvoda ili usluga.
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l. scenarij

Prvi scenarij pretpostavlja da ¢e svi proizvodaci i trgovci u svim lancima
dodane vrijednosti, odmah nakon uvodenja PDV, poceti obratunavati
porez s ‘maksimalnom tocnoscu’. 2eljelo se, naime, ispitati ucinke
scenarija po kojem proizvodi §to se danas nalaze na stvarno nizim
stopama poreza na promet (u smislu stopa ocijenjenih u prethodnom
odjeljku) poskupljuju to¢no za razliku izmedu stvarne stope i stope PDV-
a, odnosno proizvodi koji se danas nalaze na stvarno visim stopama od
stope PDV-a pojeftinjuju za razliku izmedu tih stopa. Za sve proizvode
i usluge za koje je predvideno izuzece (na primjer, iznajmljivanje
stanova, zdravstvene usluge, skolstvo i sl.) se pretpostavlja da ¢e njihova
cijena nakon uvodenja PDV-a ostati jednaka cijeni koju taj proizvod ili
usluga ima u baznom trenutku. Matematicki, pretpostavke ovog scenarija
su implementirane na nacin da je na 'Cistu’ prosje¢nu cijenu utvrdenu na
prethodno opisan nacin, zaratunata stopa od 22%. Ocigledno, ovaj
scenarij zanemaruje rigidnost cijena na dolje i pretpostavlja
nepromijenjen apsolutni (kunski) iznos trgovackih marzi i proizvodackih
profita.

Podvarijanta prvog scenarija ispituje uc¢inke prethodnih pretpostavki uz
uvjet da davaoci obrtnickih i osobnih usluga ostanu izvan sustava PDV-a.
Naime, kao 5to je poznato, Zakon o PDV-u je predvidio da svi oni koji
imaju godisnji promet manji od 50,000 kuna mogu ostati izvan sustava
PDV-a, §to znadi da je njihov poloZzaj isti kao i polozaj krajnjih potrosaca
- oni na svoje proizvode ne zara¢unavaju PDV, ali ga plac¢aju kupujuci
inpute nuZne za obavljanje svoje djelatnosti. Stoga, podvarijanta ovog
scenarija pretpostavlja iste polazne uvijete kao i osnovni scenarij, ali uz
isklju¢ivanje davaoca osobnih i obrtni¢kih usluga iz sustava PDV-a.
Isklju¢ivanje navedenih kategorija usluga iz sustava PDV-a znaci da se
u postupku procjene indeksa pretpostavlja da ¢e njihove cijene i nakon
uvodenja PDV-a ostati na razini travnja 1996. godine i to zbog istih onih
razloga koji se navode u 8. napomeni.
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Il. scenarij

Drugim scenarijem se projicira vrijednost indeksa cijena na malo pod
pretpostavkom da ¢e svi proizvodaci i trgovci, Ciji se proizvodi danas
nalaze na stvarno visim stopama od stope PDV-a, smanjenje poreznog
opterecenja, za koje bi u stvari trebali smanjiti svoju cijenu, preliti u
marze i profite. Ovim scenarijem se Zeli ispitati §to ¢e se dogoditi s
indeksom cijena ako poskupe svi proizvodi i usluge koji se u baznom
trenutku nalaze na stvarno nizim stvarnim stopama poreza na promet od
stope PDV-a, a cijene svih ostalih proizvoda ostanu nepromijenjene. Isto
kao i u prethodnom scenariju pretpostavlja se da cijene proizvoda na
izuzecu ostaju nepromijenjene, a sve usluge se nalaze u sustavu.

Podvarijanta ovog scenarija ispituje ucinak isklju¢ivanja osobnih i
obrtni¢kih usluga (i zadrzavanja njihovih cijena na baznoj razini) u
uvjetima pretpostavki drugog scenarija.

Rezultati

Rezultati prognoze kretanja indeksa cijena u uvjetima opisanih scenarija
su prikazani tabelom 3 i njihovu tumacenju treba pristupiti s izuzetnim
oprezom. Svaku prognoziranu vrijednost indeksa cijena na malo,
prikazanu u tabeli 3, treba u uvjetima pretpostavki cijelog postupka
prognoze i specifi¢nih pretpostavki pojedinog scenarija tumaciti kao
maksimalanu promjenu cijena koju, uz sve ostale nepromijenjene uvjete
i ¢inioce u ekonomiji, moze uzrokovati uvodenje PDV-a. Sve prikazane
vrijednosti su maksimalne vrijednosti, jer su izracunate koristenjem cijena
iz kojih je isklju¢eno minimalno, ali ne i ukupno porezno opterecenje u
postojecem sustavu. Ako je porezno opterecenje u cijenama stvarno vece
od onog 3to je uzeto u procjenu poreznog opterecenja i cjenovnog
u¢inka PDV-a (a sigurno je vece zbog 2. pretpostavke iz odjeljka 2.2)
tada u slucaju pravilnog i to¢nog obrac¢una PDV-a, stvarna promjena
cijena na gore treba biti manja, a stvarna promjena cijena na dolje
treba biti veca. Kao posljedica toga, stvarna reakcija indeksa cijena na
uvodenje PDV-a bi trebala biti manja.
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Rezultati prikazani u tabeli 3 pokazuju da bi u slu¢aju ostvarivanja prvog
scenarija i savrieno to¢ne primjene poreza na dodanu vrijednost cijene
mogle porasti za najviSe 3.27%. Po komponentama to znaci da bi
poljoprivredni proizvodi mogli u prosjeku poskupiti najvise 12.40% dok
bi na agregatnoj razini prosjecne cijene industrijskih proizvoda mogle
porasti najvise 1.33%. Prehrambeni industrijski proizvodi bi mogli
poskupiti najvise 7.87% (s varijacijama unutar skupine od moguceg
pojeftinjenja preradene i konzervirane ribe za najmanje 2.07% do
poskupljenja skupine kruh i tjestenina za najvise 16.72% i skupine
masnoce za najvise 21.58%), dok bi industrijski neprehrambeni proizvodi
mogli pojeftiniti  najmanje 0.2%. Ukupni rezultat pojeftinjenja
industrijskih neprehrambenih proizvoda za najmanje 0.12% je rezultat
varijacija unutar skupine koje se krecu od moguceg poskupljenja
sredstava za obrazovanje i kulturu za najvide 15.97% do moguceg
pojeftinjenja tekstilnih proizvoda za najmanje 5.35%. Usluge bi prema
ovom scenariju mogle poskupiti najvise 10.45%.

Kao $to pokazuju 5. i 6. kolona, odnosno rezultati podvarijante prvog
scenarija, ako neki davaoci usluga ostanu izvan sustava PDV-a i ne
promjene cijene svojih usluga zbog prethodno spomenutih razloga, tada
bi zbog manjeg agregatnog povecanja cijena usluga (za 7.72%) ukupno
povecanje cijena u uvjetima prvog scenarija moglo iznositi najvise
2,77%.

Scenarij 2 kojim se Zeljelo ispitati moguce kretanje indeksa pod
pretpostavkom da nitko ne snizava cijena pokazuje da bi takav, izrazito
nepovoljan, razvoj dogadaja mogao rezultirati u ve¢im cijenama za
najvise 5.19%. U ovom sluc¢aju cijene poljoprivrednih proizvoda bi
ponovo mogle porasti za najvise 12.4% dok bi porast cijena industrijskih
proizvoda mogao iznositi najvise 3.74% s varijacijama po
komponentama kao 3to pokazuju 7. i 8. kolona u tabeli 3. Usluge bi u
uvjetima ovog scenarija isto kao i u uvjetima prvog scenarija i mogle
poskupjeti najvide 10.45%. Podvarijanta drugog scenarija, koja istrazuje
uc¢inak isklju¢ivanja pojedinih usluga iz sustava uz zadrzavanje njihove
cijene na baznoj razini, pokazuje da bi agregatni u¢inak ovakve situacije
mogao biti povecanje cijena za najvise 4.68%, gdje uz sve ostale
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rezultate jednake rezultatima osnovnog scenarija (9. i 10. kolona), usluge
poskupljuju za najvise 7.72%.

Ispitanim scenarijima se poku3alo istraziti uc¢inke dviju ekstremnih
pretpostavki. Idealna i pravilna primjena PDV-a od prvog trenutka
njegova uvodenja se opisuje prvim scenarijem, koji stoga moZemo
oznaciti kao ‘optimisti¢ni’ scenarij. Istovremeno, drugi scenarij oslikava
izrazito pesimisticnu pretpostavku u pogledu ponasanja proizvodaca i
trgovaca Ciji proizvodi se danas nalaze na visokim poreznim stopama.
Medutim, uz sve prethodno izre¢ene ograde, oba scenarija ukazuju da
bi uvodenje PDV-a moglo izazvati jednokratan porast cijena 3iroke
lepeze proizvoda. Vidljivo je, takoder, da ukupnom povecanju cijena u
oba scenarija u velikoj mjeri doprinosi porast cijena usluga.

U stvarnosti realno je ocekivati da bi stvarni utjecaj PDV-a na kretanje
cijena bio negdje izmedu ova dva ekstrema. Odnosno vjerojatno bi doslo
do odredenih poteskoca u primjeni, bilo zbog nesnalazenja na strani
poreznih obveznika, bilo zbog mogucih nesnalazenja na strani porezne
uprave. Isto tako, za oc¢ekivati je, da rigidnost cijena na dolje ne bi bila
savréena tako da bi proizvodi kod kojih objektivno dolazi do poreznog
rastere¢enja ipak u vecoj ili manjoj mjeri pojeftinili. Ovakav zaklju¢ak
podupire i opazeno kretanje cijena nakon sniZavanje standardne stope
poreza na promet proizvoda odnosno ukupni rezultati ocjene poreznog
optere¢enja u uvjetima travanjskih cijena. Ovo nas takoder upucuje na
zaklju¢ak da rezultate nade prognoze treba tumaciti i kao gornje granice
intervala jednokratne promjene cijena koju moze izazvati uvodenje
PDV-a.

Na kraju potrebno je, takoder, jo$ jednom naglasiti da dobiveni rezultati
ne predstavljaju prognozu veli¢ine indeksa cijena koju mozemo ocekivati
u prvom mjesecu primjene PDV-a. Dobiveni rezultati, pretpostavljaju
apsolutno nepromijenjene uvijete u ekonomiji i pokazuju samo onaj dio
ukupne promjene cijena koji se moze pripisati uvodenju PDV-a. Oni su
samo statitka ocjena promjene indeksa cijena koji bi se dogodio da je
iznenada i bez prethodne najave PDV uveden u trenutku nakon snimanja
cijena u travnju 1996. godine.
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4. ZAKLJUCAK

Usporedujuci rezultate druge iteracije prognoze agregatne promjene
cijena zbog uvodenja poreza na dodanu vrijednost provedene na
cijenama iz travnja 1996. godine s rezultatima dobivenim primjenom
istog postupka na cijene iz sije¢nja iste godine, mozemo zakljuciti
slijedece: - snizavanje standardne stope poreza na promet proizvoda sa
20% na 15% rezultiralo je snizavanjem ukupnog prosje¢nog poreznog
optere¢enja u potrodnji s minimalno 20% na minimalno 18.43%. Ovo
pokazuje da cijene ipak nisu savrieno rigidne na dolje odnosno da
porezno rasteretenje za date proizvode nije automatski preliveno u
profite. Ovaj rezultat mozemo koristiti i kao pokazatelj reakcije
proizvodaca i trgovaca na porezno rasterecenje do kojeg ¢e za odredene
skupine proizvoda do¢i primjenom PDV-a. Pokazuje se da postoji
odredena osjetljivost cijena na snizenje poreznih stopa, te da mozemo
ocekivati da ¢e se barem dio poreznog rastere¢enja, koje za odredene
skupine proizvoda donosi PDV, odraziti u padu njihovih cijena.

Istovremeno, ovakva kretanja u stvarnom prosje¢nom opterecenju
pokazuju da je u uvjetime nove strukture stopa poreza na promet
proizvoda - snizavanje standardne stope - moguce, u odnosu na
prognozu temeljenu na sijeCanjskim cijenama, ocekivati nesto veéi
jednokratni cjenovni u¢inak uvodenja PDV-a. Ovaj signal je potvrdio i
provedeni postupak ocjene indeksa cijena. Pod pretpostavkom izostajanja
bilo kakvih potesko¢a i nesnalaZzenja na pocetku primjene PDV-a,
nepromijenjenih marzi i profita i uz sve ostale nepromijenjene uvjete u
ekonomiji, moguce je ocekivati jednokratni porast cijena od najvise
3.27% 3to je u usporedbi s prognozom dobivenom na temelju
sijecanjskih cijena ( porast za najvise 2.7%) nesto veci cjenovni ucinak.
Gornja, pesimisti¢na granica porasta cijena - koja pretpostavlja njihovu
savrsenu rigidnost na dolje - ostala je u oba prognosticka pokusaja
nepromijenjena - 5.2%. Ovakav rezultat je o¢ekivan zbog toga $to je
determiniran jedino onim skupom proizvoda, koji su danas stvarno
optere¢eni nizom stopom od 22% i za koje nije doslo ni do kakvih
zakonskih promjena od sije¢nja ove godine.
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Smatramo da je na ovom mjesto potrebno jo$ jednom naglasiti da
dobivene rezultate treba uvijek tumaciti i koristiti kao maksimalnu
jednokratnu promjenu cijena, koju uz sve ostale nepromijenjene uvjete
u ekonomiji moze izazvati uvodenje PDV-a. Ono 3to ¢e se stvarno
zbivati ovisi, takoder, i o vodenju monetarne i tecajne politike,
promjenama u politici dohodaka (rast pla¢a), fazi gospodarskog ciklusa,
stanju likvidnosti u ekonomiji, te nizu psiholoskih faktora. Kona¢an
odgovor na pitanje, moze li i da li ¢e uvodenje PDV-a potaknuti
kontinuiran porast cijena (inflaciju) ovisi i o ¢iniocima izvan same
fiskalne reforme. Upravo na ovakav zaklju¢ak upu€uju i rezultati
istrazivanja cjenovnih u¢inaka uvodenja PDV-a koje je 1988. proveo
MMEF. (Tait, 1988., 1990.). Ovo istrazivanje je usporedilo kretanje cijena
prije i nakon uvodenja PDV-a u 35 zemalja. Pokazalo se da u 22 zemlje
PDV nije imao nikakve cjenovne ucinke, u 7 zemalja je izazvao tek
jednokratni porast cijena, dok je do ubrzavanja rasta cijena doslo u 6
zemalja. Medutim, od 6 zemalja u kojima je doslo do ubrzavanja rasta
cijena, Cetiri zemlje su uvele PDV s ciljem povecanja budzetskih prihoda
(porast poreznog opterecenja), pet od Sest zemalja iz ove skupine su i
prije uvodenja PDV-a biljezile ubrzan rast cijena, a ocjenjuje se da je u
svih Sest zemalja nakon uvodenja PDV-a vodena ekspanzivna monetarna
politika i politika dohodaka.
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Prilog
Koraci u izra¢unavanju stvarnog poreznog opterecenja
prikazanog u tabeli 1

Polazeci od pretpostavki o strukturi cijena (odjeljak 2.2) veletrgovacku
cijenu (VPC) mozemo zapisati na slijedeci nacin:

VPC = PROC+ MV + MV*PPU il
VPC= PROC + MV (1+PPU) (1)

gdie je PROC - proizvodacka cijena, MV - marza veletrgovine , PPU -
stopa poreza na promet usluga veletrgovine - 10%

Na temelju jednadzbe (1) slijedi da se kunski iznos poreza na promet
usluga u trgovini na veliko mozZe, kao sto pokazuje jednadzba (2)
izratunati polaze¢i od razlika izmedu proizvodacke i veletrgovacke
cijene. Ta razlika predstavlja, u stvari, veletrgova¢ku marzu uvecanu za
porez na promet usluga u veletrgovini.

MV, = VPC - PROC 2)

gdje je MV,,, marza trgovine na veliko uklju¢ivo porez na usluge
veletrgovine,

Dijeljenjem ove razlike s izrazom (1+ PPU), gdje je PPU stopa poreza
na promet usluga dobivamo, prema izrazu 3, veli¢inu marze u
veletrgovini - MV.

MV = MV, / (1+PPU) (3)
Ocigledno, razlika izmedu marZe uvecane za porez na promet usluga
veletrgovine i ‘Ciste’ marze bez poreza je kunska vrijednost poreza na
promet usluga u veletrgovini.

gdje je PPU-, kunski iznos poreza na promet usluga u veletrgovini.
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U slijedecem koraku izra¢unat je porez na promet proizvoda i usluga
koji se zaratunava u maloprodaji. Pretpostavljena je slijede¢a struktura
maloprodajne cijene:

MPC= [(VPC + MM) * (1+PPP) 1* (1+PPL) (5)

gdje je MPC - maloprodajna cijena, VPC - veleprodajna cijena, MM -
marza trgovine na malo, PPP - stopa poreza na promet proizvoda prema
tarifi Zakona o porezu na promet proizvoda, PPU - stopa poreza na
promet usluga trgovine na malo prema tarifi Zakona o porezu na promet
usluga

Iz izraza 5 slijedi da se kunski iznos poreza na promet proizvoda i
poreza na promet usluga koji se zara¢unavaju u trgovini na malo moze
izracunati na slijedec¢i nacin:

PP-,= MPC *[1 - 1/(1+PPU)*(1 + PPP)] (6)

gdje je PP-,, kunski iznos poreza u koji se zara¢unava u fazi trgovine na
malo

Istovremeno, moguce je izrac¢unati i "¢istu” maloprodajnu cijenu - MPC;
iz koje su isklju¢eni porezi zaracunati u fazi maloprodaje prema
slijedecem izrazu

MPC, = MPC/[(1+PPP)*(1+PPU)] = (VPC + MM) (7)
Temeljem ovog izraza ocigledno slijedi da je marza trgovine na malo
(troskovi i profit trgovine na malo) jednaka razlici izmedu veletrgovacke
i ‘Ciste’ maloprodajne cijene - MPC,

MM = MPC, - VPC (8)
Ukupan porez u maloprodajnoj cijeni je utvrden zbrajanjem iznosa
poreza na promet usluga u veletrgovini (izratunatog prema izrazima (2),

(3) i (4)) i iznosa poreza na promet proizvoda i usluga trgovine na malo
(izracunatog prema izrazu (6)) .

POREZ = PPU-, + PP-,, 9)
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Cijena iz koje su isklju¢eni svi porezi na promet koji se zaratunavaju u
trgovini na malo i trgovini na veliko, izra¢unata je kao suma
proizvodacke cijene (PROC), veletrgovacke marze (VM) izracunate
izrazom (3) i marze trgovine na malo (MM) utvrdene prema izrazima (6)
i (7) - kolona 3 tabele 1 .

VA = PROC + MV + MM (10)
Stavljanjem u omjer stvarnog iznosa svih vrsta poreza na promet
proizvoda i usluga - POREZ i cijene VA iz koje je uklonjen ukupni
porezni element (i mnoZenjem sa sto) dobiveno je prosje¢no porezno
opterec¢enje pojedinog proizvoda - PPO; 4. kolona tabele 1.

PPO = POREZ/VA * 100 (11)

Na ovom je mjestu potrebno, takoder, primijetiti da je maloprodajna
cijena - MPC jednaka umnosku cijene VA i izracunate stope stvarnog
poreznog opterecenja

MPC = VA * (1+ PPO/100).
Konaéno, cijena koja ¢e postojati u uvjetima PDV-a se moze izra¢unati

kao umnozak VA iz izraza (10) i stope poreza na dodanu vrijednost:

nova cijena = VA * 1,22,



