NG DRAGUTIN JADANIC ,
Trgovinska komora za grad Zagreb

'SNABDJEVANJE UNUTARNIEG TRZISTA VOCEM

Nagi gradovi i ostali potrosacki centri u Republici,
<nabdijevaju se vo¢em na tri nacina:

1) Organizirano snabdijevanje provodi se na osno-
vu ugovaranja isporuka preko poduzeéa za snabdijeva-
nje voéem, koje ugovara voce sa zadrugama, poslovnim
savezima, ili drustvenim ekonomijama — proizvodaci-
ma, ili se voée slobodno otkupljuje od svih ovih orga-
nizacija i prodaje preko trgovinske mreZe.

9. Slobodno snabdijevanje trzista preko proizvodaca
zadruznog i drustvenog sektora, koji direktno vr§i pro-
daju potrosadima preko svojih prodajnih mjesta.

3) Slobodno snabdijevanje preko trzita na trznica-
ma na malo (pijacama) od individualnih proizvodaca.

U najnovije vrijeme organizirano snabdijevanje,
osim na ova tri nadina, u Zagrebu i Rijeci provodi se
i preko trZznica na veliko, gdje mogu velike proizvodag-
ke- organizacije i poduzeéa za snabdijevanje, prodavati
robu kroz slobodni plasman ili kroz kontrahiranje sa
trznicom na veliko.

Trziste voéem kroz ove komponente snabdijevanja
nije u svim mjestima jednako. Svaki pojedini grad i
kotar ima razne postotke uce§¢a od ova tri nac¢ina tr-
govanja vocem. U nekim kotarevima proizvodnog zna-
¢aja snabdijevanje privatnog sektora ide i 90%¢ od po-
trebe (Koprivnica, Nova Gradiska, Nasice, Vinkovci,
Bjelovar, Virovitica i dr.). Negdje je opet obratno, or-
ganizirano snabdijevanje kroz drustveni sektor ide do
80%/s (Pula, Split, Dubrovnik). U Zagrebu se prema dosa-
dagnijm pokazateljima vrSi snabdijevanje oko 43%/y kroz
ugovaranje, 32/ slobodno kroz poduzec¢a i zadruge, a
25%/5 slobodno kroz seljacko trziste. U Rijeci kroz ugo-
varanje ide 50%0 potreba, oko 20°/ slobodno kroz orga-
nizacije drustvenog znacaja, a 30 kroz privatnike. U
Osijeku 40 potreba namiruju organizacije kroz ugo-
varanje i slobodno, a 60% ide kroz privatnu pijacu.

Organizirano snabdijevanje ugovaranjem, vrsi se u
Zagrebu i Rijeci kroz trZnice na veliko i poduzeca za
snabdijevanje voéem. U drugim gradovima, koji su pri-
&li ugovaranju, kao u Splitu, Dubrovniku, Sibenku, Za-
dru, Puli, Karlovcu, Sisku, Osijeku i Sl. Brodu, vrse to
poduzeé¢a za snabdijevanje tih gradova. U ostalim kota-
revima u NRH ugovaranje isporuke voca se ne vrsi,
veé se snabdijevanje trzi§ta provodi slobodno preko
proizvodadkih organizacija, poduzeca za snabdijevanje
i privatnika. U nekim kotarevima jo§ uvijek i ne po-
stoje poduzeéa za snabdijevanje vocem, nego taj posao
u izvjesnoj mjeri rade proizvodaci: drZzavne ekonomije,
gradske ekonomije, poljoprivredne zadruge i poslovni
savezi.

Iz svega navedenog vidimo, da snabdijevanje vo-
éém nema neke jedinstvene linije, nego je djelatnost
prilagodena donekle prilikama, ili ta djelatnost zatajuje
na trzi§tu, pa vota nema na trzigtu ni u potrebnim ko-
li¢inama ni u Sirokom asortimanu, a jo§ manje u potre-
bnoj kvaliteti.

Postoje misljenja, da bi snabdijevanje vocem, kod
svih potrosatkih centara, trebalo $to vise usmjeriti na
prigradske ekonomije, gdje za to ima moguénosti, ob-
zirom na klimatske, terenske i ekonomske prilike. Ova-
kvom -organizacijom postiglo bi se da vofe na trziste
étize svieze, kvalitetnije i jeftinije. Smanjeni transport
i ¢esti istovar i pretovar, te skladiStenje, u tom sluc¢aju
mnogo bi se smanjilo. To je vazno pogotovo za artikle
koji ne podnose ili teko podnose dugi transport (tre-
gnije, jagode, maline, §ljive i dr.). Takvim nac¢inom tran-
sporta bi se smanjilo kalo, smanjili bi se prema tome i
zavisni troskovi trgovanja. Roba bi se mogla jednolic¢-
nije plasirati na trziste, pa bi se uslijed toga mogle i
cijene lakSe regulirati i svesti na realniji nivo, a ujedno
bi se izbjeglo ¢estoj oscilaciji cijena na vise i niZe u

nejednoli¢noj ponudi. Osim toga, na tim ekonomijama
moguée je podesiti sorte, da redoslijedno dozrijevaju i
da tako kroz dulji razmak vremena jednoli¢no pri-
stiZzu na trziSte.

Dosadasnji na¢in organiziranog snabdijevanja ugo-
varanjem realiziran je u isporukama za pros$lu godinu
oko 50%. Nedostataka u isporukama bilo je subjektiv-
nih i objektivnih. Proizvodaéi ¢eSée nisu postivali ugo-
vore, pa ugovorenu robu nisu isporuc¢ivali po ugovoru
u dogovorenim terminima, jer su tada cijene toj robi
bile veée na slobodnom trzi§tu. Organizacije za snabdi-
jevanje s druge strane viSe puta opet nisu primale ro-
bu, jer su mogle istu robu u slobodnom otkupu dobiti
jeftinije, nego su je ugovorili. Snabdijevacéi gotovo uvi-
jek prigovaraju kvaliteti. Ovo je Gesée i opravdano, jer
proizvodaéi ne paze na kvalitetu isporuka, na sortiranje,
na klasiranje i na ambalaZu. Najvise zapinje kod dina-
mike isporuka. U ugovorima je precizirano dekadno is-
poruc¢ivanje, ali to ¢eSée ne funkcionira, jer to ne do-
zvoljavaju ili klimatske prilike (objektivni razlozi), ili
razne spekulacije sa cijenama (subjektivni razlozi), koji
sprec¢avaju neizvrsenje obaveza. Bilo je i drugih razlo-
ga, zato se isporuke nisu realizirale na vrijeme i u
dogovorenim kolitinama (lo§a kvaliteta, elementarne
nepogode i sl.).

Iskustvo iz progle godine potaklo nas je, da ove ne-
dostatke uodimo i u ovoj godini, pa su se organizacije za
snabdijevanje voéem pripremile i dogovorile s proizvo-
datima da se ugovaranje provede po odredenim uzan-
cama i po minimalno garantiranim cijenama. Proces
ueovaranja po minimalnogarantiranim cijenama je vrlo
stimulativan za proizvodace, jer su na ovaj natin sigurni
za plasman svoje robe, ako odgovara odredenoj kva-
liteti. Za proizvodaée je ovaj nacin trgovine bitan, jer
nema gotovo nikakvog rizika u proizvodnji, obzirom na
neekonomiénost proizvodnje, budué¢i da mu minimalno
garantirane cijene osiguravaju pokrice tros$kova proiz-
vodnje a uz to odredenu zaradu. No nije samo u tome
prednost kontrahiranja. Prednost je jo§ i u tome, $to
uz minimalno garantirane cijene proizvoda¢ ima pravo i
na veée zarade, ako ugovaraé proda dotiénu robu sku-
plje na tr#idtu od predvidene cijene. Sve se to precizira
ugovaranjem. Poduzeéa za snabdijevanje, proizvodacu
pla¢aju minimalno garantiranu cijenu, ¢ak i u sluéaju
kad robu moraju prodavati i ispod minimalno garanti-
rane cijene, jer ove organizacije imaju za takve sluca-
jeve regresne fondove, koje garantiraju narodni odbori.
Ovakvi fondovi bi se trebali u buduc¢e formirati od iz-
vjesnog postotka iz robnog prometa voéa, kao stalni
pratioc trZita voéem. Na ovaj nad¢in bi proizvodaci i-
mali stalno zastiéenu proizvodnju voéa na unutarnjem
trzistu. .

Ugovaranje je ve¢ i prosle godine pridonijelo, da je
trziste voéem bilo bolje snabdijeveno od proslih godina.

Velikih nedostataka organiziranim snabdijevanjem
ima i u maloprodajnoj trgovinskoj mreZi. Tamo, gdje
je ta mreZa bolje organizirana i rasirena na prometnim
mjestima, snabdjevenost je bolja. Promet prodavao-
nica na prometnim mjestima mnogo se povecéava ako
su otvorene u doba kada gradani imaju slobodnog vre-
rr;{ena i taj poveéani promet pridonosi i poveéanju utr-
gka.

U tu svrhu su u nekim gradovima (Zagrebu, Rijeci,
Puli, a ove godine i u Dubrovniku) postavljene i pokret-
ne prodavaonice (kiosci) za prodaju voéa.

Iz niZe navedene tabele, koja je dobivena anketom,
orijentaciono je vidljivo kolike su potrebe za vocem u
pojedinim kotarevima i gradovima u NRH na trzistu
(ovo su podaci samo za koli¢ine, koje pristizu na trziste
kao robni promet), koliko se od toga prosje¢no planira
za ugovaranje i koliko je od ugovorenog realizirano u
prosloj godini.
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PREGLED POTREBA VOCA, UGOVORENO 1
REALIZIRANO OD UGOVORENOG U 1959. G. U

TONAMA
Kotar Potrebe Ugovor. Realiz. "orealiz.
od

tona tona tona ugovora

Bjelovar 831 — — -
Cakovec 910 - — =
Daruvar 611 — — -
Dubrovnik 930 150 112 76
Gospié 905 —~ = —
Karlovac 2.270 32 5 16
Koprivnica 800 — — -
Krizevci 450 — — =
Krapina 1.600 — - -
Kutina 500 — — —
Makarska 950 — — -
NaSice 800 — — —
Nova Gradigka 500 — — -
O#ulin 600 — — -
Osijek 4 021 1.216 A00 32
Pula 3.251 2.004 1 504 75
Rijeka 9.228 2.946 1.235 42
Sisak 889 — — -
Slavonski Brod 1.087 — — -
Slavonska Pozega 700 - - -
Split 4983 2.028 R55 27
Sibenik 1.818 arg 818 100
Varazdin 1.503 — — —
Vinkovei 720 450 320 i)
Virovitica 550 — -— —
Zadar 1.500 158 121 80
Zasreb 20.000 3.441 1.815 53
NRH 62.907 13.253 6.885 51

U koloni potreba je prikazano, koliko je voca po-
trebno za stanovnistvo, koje se snabdijeva sa trzista. U
koloni ugovoreno, oznaceni su gradovi, koji su organi-
zirano snahdijevali 1959. godine gradanstvo votem
kroz kontrahiranje, a kolona realizacija prikazuje, ka-
kav je uspjeh bio ovih isporuka od ugovorenih koli¢ina.

U NRH ima oko 1,000.000 stanovnika koji se snabdi-
jevaju vodem iz trZista. Prema tome, potrebno je godi-
énje po stanovniku, koji kupuje voée na trzitu oko 63
ke, ili dnevno 0,17 ke. Ova koli¢ina je jos uvijek ma-
nin od prosjeka potro$nje stanovnika zapadno-evron-
skih zemalja. Ima moguénasti, da se kozumiraju vece
koli¢ine voéa u prosjeku, ako se cijene vo*a prilagode
mosguénostima kupovanja svih gradana, koji se snabdi-
vaju voéem preko trzista, i ako se proSiri asortiman i
poboljsa kvaliteta u maloprodaiji. Za vece trosenje
voéa veliku ulogu odierava i dobra propaganda. Nasi
sradani trebaiu eodiénie po.stanovniku na trzistu po vr-
stama voéa, uklju®ivsi tu i voéne sokove, cca:

4,30 kg treSanja svega 4.308 tona
3,20 kg bresaka svega 3.208 tona
2 kg marelica svega 2.057 tona
0.80 kg jagoda svega 867 tona
6.80 kg krusaka svega 6.792 tona
25,80 kg jabuka svega  25.838 tona
7.70 kg $ljiva svega 7.694 tona
i1 kg grozda svega 11.092 tona
1,40 kg ostalog voca svega 1.051 tona
63 kg ukupno: 62.907 tona

Pro§lih godina, potro$ak voc¢a po 1 stanovniku go-
disnje, kretao se oko 38 kg u gradovima.

Procjena proizvodnje — uzevsi prosjeé¢no urod sli-
¢no kao u 1959. godini — iznosi kod sadasnjeg stanja
stabala oko 55 kg raznog voéa po stanovniku (4,000.000
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ljudi), tu je urac¢unato kao vece i stolno grozde, odnosno
grozde, koje se trofi kao stolno, tj, ukupno cca 220.000
tona.

Odbivsi od te koli¢ine 63.000 tona, koliko je potreb-
no za unutarnje ftrZi§te, ostaje za potrebe ostalog
3,000.000 stanovnistva, koje se manje viSe naturalno
snabdijeva voéem oko 147.000 tona voca ili 49 kg po
stanovniku godi$nje. Uradunamo li ovdje jo§ potrebe
preradivac¢ke industrije, izvoz i turizam, vidimo da je
vocée u velikom deficitu i da je potrebno, da bi se us-
kladila ponuda i potraznja, proizvesti jo§ 50% i od nor-
malne proizvodnje. Uzmemo li u obzir, da potrebe gra-
dova za voéem rastu godidnje 2 — 5%, obzirom na pove-
¢anje stanovnitva, a k tome da se poveéava potrosnja
obzirom na porast zivotnog standarda, dolazimo do
zaklju¢ka, da se voéarstvo mora brzo prosiriti i inten-
zivirati, da moZe namirivati sve veée zahtjeve trzista i
sniziti cijene na nivo realnih mogucénosti potroSaca.

Rasparc¢ana i ekstenzivna proizvodnja voéa uvje-
tuje skupe tro§kove proizvodnje radi malih prinosa po
jedinici povrSine i po stablu, pa su zato cijene 7a po-
trosace previsoke. Cim ¢ée cijene biti pristupaénije pro-
sjeénom -potro$acu, potraznja ¢e naglo jo§ viSe porasti.
Uz visoke tro$kove proizvodnje promet vocéa koce i ve-
liki zavisni tro§kovi trgovine: transport, kalo, skladis-
tenje, manipulacija i prodaja. Svi ti faktori se moraju
povezano rje$avati boljom organizacijom i tehnikom,
ako se zeli postiéi bolji rezultat u formiranju niZe cijene
po 1 kg u maloprodaji.

Za ilustraciju, navadamo prosje¢ne godiSnje cijene
vanijeg voéa u FNRJ u progloj godini, da se vidi kako
su u maloprodaji cijene bile visoke:

Indeks 100=1958 g.
58/59 g.

jabuke 1 kg berbe 1958 u 1959 g. 4375 din 50,60%
jabuke 1 kg berbe 1959 u g. 65.40 din 141
kruske 1 kg berbe 1958 u ,, o. 54,12 din 89,60%/0
kruske 1 kg berbe 1959 u ,, g. 64 din 128 %\
§ljive 1 kg berbe 1959 u ,, ¢. 25,66 din 85 %
breskve 1 kg berbe 1959 u ,, g. 66,80 din 71,66%0
marelice 1 kg berbe 1959 u ., g. 60 din 62 %
jagode 1 kg berbe 1959 u ,, g. 120 din 88,50%%
tre$nje 1 kg berbe 1959 u ,, g. 60 din 84,66
grozde 1 ke berbe 1959 u ,, g. 69,28 din 98,25%

Cijene izvan glavne sezone najranijeg i najkasnijeg
voéa, kada ga ima vrlo malo na trziStu, kretale su se
vige puta i do 300" od ovih gore navedenih prosjeénih
cijena. Sve to navadamo zbog toga Sto je vrlo mala po-
nuda toga voéa na trzi$tu u ranoj i kasnoj sezoni.

Cijene nisu stabilizirane i ne baziraju c¢esto na
tro§kovima proizvodnje i na realnim zavisnim trosko-
vima trgevanja, nego osciliraju vrlo cesto visoko
zatim na niZe i na viSe, jer ponuda i potraZnja na tr-
»istu voéa nije izbalansirana, kako bi to trebalo biti, kad
bi proizvodnja bila veéa, ustaljena i sigurna prema po-
trebama trzista.

Svi veéi gradovi poduzimaju mjere, da izgrade (ili
su veé izgradili — Zagreb, Sibenik, Pula) kvalitetna
skledi§ta i hladnja¢e u koje ée moc¢i spremati voce i
plasirati ga na trZi§te prema potrebi, a neke artikle i
kroz cijelu zimu, pa ée i to mnogo pridonijeti proSire-
nju potro3nje voéa i ravnomjernom trodenju voéa. Ovo
skladidtenje je naroc¢ito vazno u nasim veéim centrima
i turistickim mjesti maza vrijeme sezone, jer se turizam
svake godine povecava, pa je potraznja za vocem u tim
mjestima sve veca, U prosloj godini sa oko 992.000 turi-
sta bilo je cea 7,000.000 noéenja, pa je bilo potrebno veé
profle godine skoro 1.400 tona raznog voéa za turiste,
tako da proizvodnja mora na potencijalnim potrebama
turizma uz redovito unutarnje trZiste sve viSe voditi
brigu prosirenja proizvodnje, sa veéim asortimanom,
boljom kvalitetom i boljim pakovanjem, jer to traZe po-
trebe danadnjeg trzista vocem.
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